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EXECUTIVE SUMMARY

The export of agricultural products in Ecuador lésays handled empirically, but
innovation, technology and the desire to exceldegbloyers to seek more development

alternatives.

This analysis has been performed based on the lgroirxgociety places on exports of
cocoa, the company VEVERSA EXPORT is one of thallggconstituted companies
and is dedicated to the export of cocoa empiricddiyt is performed by means of the
stock market prices.

Provide more information to citizens on how the agement of this export process and

determine the profitability obtained by the metoos exported to stock markets.

With the execution of this present project is eatgd to promote exports and contribute

to the country's trade balance, while also cregtbsg.

Once all research studies concluded it has beenrstimt it is feasible to run and turn
profitable for the company VEVERSA EXPORT.
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RESUMEN EJECUTIVO

La exportacion de productos agricolas en el Ecuadonpre se la ha manejado de
manera empirica, pero la innovacion, la tecnologie@ deseo de superacion de los

empresarios han llevado a buscar mas alternatevdeshrrollo.

El presente analisis se lo ha realizado en baseeaimiento de la sociedad de la zona
en las exportaciones del cacao, la empresa EXPORRYOVEVERSA es una de las
empresas ya legalmente constituidas que se ded&aesportacion del cacao no de

forma empirica, sino que lo realiza por medio depiecios de bolsa de valores.

Brindar una mayor informacion a los ciudadanosd@aaes el manejo de este proceso
de exportacion y determinar la rentabilidad quelsigene por las toneladas métricas

exportadas a los mercados bursatiles.

Con la ejecucion de este presente proyecto se a&giiomover las exportaciones y

contribuir a la balanza comercial del pais, gerdvademas fuentes de trabajo.

Una vez concluido y analizados todos los estudmdadinvestigacion ha quedado
demostrado que es factible la exportacion de cpoamedio de los precios en la bolsa
de valores, y a su vez que es rentable para leesmgXPORTADORA VEVERSA.
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CAPITULO |

1. INTRODUCCION

1.1. Antecedentes

La crisis mundial del 2008 que golped fuerte al douge convirtié en un elemento muy
preocupante para los empresarios de PYMES, evitssidafectados a tal punto que los
llevara a cerrar sus empresas fueron obligadosseabuas mejores alternativas que

pudieran tener a su alcance.

Actualmente las empresas ecuatorianas estan cdasctan el mundo bursatil de
manera rapida y en tiempo real, con la finalidadodscar mejores ofertas para sus
productos con el fin que puedan producir una magotabilidad que la que obtendrian

con las negociaciones nacionales tradicionales.

El mercado de valores permite la canalizacion de mmanera mas eficiente de los
recursos financieros de la empresa por medio dendg®ciaciones en la bolsa de

valores.

La bolsa de valores es un medio por el cual la esaprdedicada a la comercializacion
de productos tiene la posibilidad de acceder angar rentabilidad por este medio, es
decir la empresa puede obtener mejor precio reradoguor sus productos que lo que

se obtendria nacionalmente.

Ademas la bolsa de valores facilita el financiarmeya que permite que aquellos que
poseen excedentes puedan invertir dentro de lasesagppque necesitan para seguir con
sus operaciones, de esta manera tanto el invesgomiomo la empresa estan

canalizando sus recursos y su inversion.



El funcionamiento de la bolsa de valores es rel@v&mto dentro del Ecuador como en
el resto del mundo por su transparencia y la déteion en los valores de compra y

venta permite que todas las partes que intervies@ban lo que les corresponde.

Las empresas en el Ecuador buscan mejoras e inopgacpara obtener una mejor
rentabilidad no solo en acciones de grandes eapraso también en las PYMES
rompiendo asi la tradicion de la comercializacideal, regional y nacional y abriendo

mejores puertas para el desarrollo rentable.

El Ecuador es un pais que dia a dia por sus cambii€os, econdmicos y sociales las
empresas buscan mejoras independientes interadiente para no caer en crisis por
la inestabilidad de estos factores que repercutectdmente a las empresas viéndose

obligadas a subsistir de una u otra forma.

La bolsa de valores les brinda esta oportunidaghdsi de gran ayuda para los
empresarios ecuatorianos y sobre todo para los&dedican a los productos agricolas
accediendo a mejores ofertas para la demanda geiisctos.

Los agricultores que no han podido o no han tesmwocimiento de este medio de
obtener una mejor rentabilidad, les toca ofertay groductos nacionalmente a los

comercializadores que hacen sus negociacioneshbarsia de valores.

Actualmente se vive en un mundo globalizado, d@®&lbuscan mejores oportunidades
de crecimiento y rentabilidad por eso en el Ecuagloda provincia de Santo Domingo
de los Tsachilas la empresa EXPORTADORA VEVERSAyes®bligada a buscar las
mejores alternativas que hayan en el mercado axtemnal utilizando la bolsa de
valores para el desarrollo, aprovechando la teglg recursos que permite realizar
negocios con diferentes paises donde es mejor eradm el valor de los productos,
teniendo asi lo que toda empresa quiere una nejtalbilidad.

El presente analisis del comportamiento del cama tcomo finalidad determinar su

incidencia en los indices financieros para ser furgste de investigacién para las



personas y empresas dedicadas a la exportaciorodecpos al exterior en la bolsa de

valores.

A mas de dar un enfoque al manejo de la bolsa res es de mas interés dar a
conocer como buscar mejores alternativas para ebtam mejor rentabilidad en las
finanzas y dejar de lado la forma empirica de fealgue se tiene a nivel nacional para

lograr un mejor desarrollo social y econémico.

Para esto es necesario conocer el funcionamieat&ficios y desventajas de realizar
estas transacciones en la bolsa de valores parmarinin plan estratégico donde se
destaque la buena calidad del producto ecuatoii@eonacionalmente y asi obtener
mejor rentabilidad en la empresa optando por Igsciaciones de la bolsa de valores.

1.1.1. Antecedentes Histéricos

1.1.1.1.Antecedentes de EXPORTADORA VEVERSA.

La empresa EXPORTADORA VEVERSA, constituida legatiteeel 08 de abril del
2003, inici6 sus labores hace mas de dos décanlasa comercializacion de productos

agricolas especialmente el cacao de aroma fino.

Sus fundadores la familia Verdesoto Vega de origanto Dominguefio que habian
incursionado en este mercado como comercializadie@sde el afio de 1990, pero solo a
partir de 1992 comienza el proceso de comerciatinaa gran escala con productos
como el café, la higuerilla y, en general todo #&acionado con los productos

agropecuarios pero especialmente con el cacao.

Su evolucion fue tan prospera que llegaron a sepiioneros en Santo Domingo de los
Tsachilas, al principio comercializaron 50 todeks de cacao en la bolsa de valores
destinados a Estados Unidos. Por el afio 2009,%Ild5su produccién se vendio a los

mercados internacionales en Europa y mayor pdtstaalos Unidos.



Luego de ver que los productores estaban obtemierggores remuneraciones, se hizo
conocer por el buen precio al comprar los productwslo cual subidé su exportacion a
100 toneladas semanales en la bolsa de valorésndenuna variacion dependiendo de

los broker y la demanda que exista.

La empresa comenzo sus labores en una bodegacentel de la ciudad pero debido a
su crecimiento acelerado trasladé su bodega ali@rdsel Toachi a las afueras de la

ciudad donde actualmente se encuentra operandudegé.

El propietario el Sr. German indica que su rela@fmdirecta desde ese tiempo con los
agricultores, llegando a conocer las necesidade®sienismos y las suyas propias

también. Otro de sus propoésitos es recuperar stigi@ del Ecuador en el mercado

internacional como exportadores de cacao en grasimigner mejores precios para los
agricultores; motivaciones que les llevd a coméran directamente al mercado

internacional naciendo asi EXPORTADORA VEVERSA.

EXPORTADORA VEVERSA. EIl principal objetivo es deddrar el mercado
Internacional con el cacao fino de aroma del exisaido directamente de productores
locales nacionales, para destacar la calidad dadlupto siendo uno de los mas

atractivos para los Estados Unidos donde se exjaomayor parte de cacao.

Segun (irreverente, 2012) Los precios en el merckdias acciones estan reflejados
por las operaciones que realizan los especuladirese mercado y por ello estos no
reflejan en términos financieros cual es el vag@al de las empresas cuyas acciones se

negocian en el mercado bursatil.

1.1.1.2.Antecedes histérico de la exportacion ded@ao

Segun (Anecacao, 2013) Ecuador fue el mayor exgmrtaundial de cacao durante el

periodo 1880 —1915, perdiendo este estatus debidbaque de dos enfermedades



conocidas como la moniliasis y la escoba de bijare 1915 y 1930 la produccion
disminuy6 en un 63% (de 40.000 toneladas métridds@0 toneladas métricas).

En la década de los 40 se renovaron y sembrarovasuriertas, ya sea utilizando
semilla de los arboles de cacao nacional que halolenado las enfermedades o
cruzando al cacao nacional con cacaos forastaiogarios, criollos y genotipos del
alto y bajo Amazonas y del Orinoco, como una esgiat de combate a las
enfermedades, lo cual dio origen al actual ComptigoCacao Nacional, muy sui
generis, que conserva el sabor floral que lo cari@et pero se comporta como un cacao

trinitario.

Segun los datos histéricos de (Anecacao, 2013asa de participacion del cacao en el
valor de las exportaciones ecuatorianas ha idauereato desde el 2,6% en el afio 2002
con pequeias variaciones hasta el 2011, siendoranegdio del 2,2% durante el
periodo analizado. Sin embargo, las exportaciomesatao toman una significativa
importancia cuando mide fuerzas con el total deslgmrtaciones agropecuarias. Asi,
en el 2002 el cacao apenas era el 7,3% pasandol2, L% en el 2011, lo cual se
explica al creciente volumen exportado y tambidosabuenos precios que ha obtenido

el grano.

En cuanto al volumen exportado, en el afio 2002sdigron 72.600 toneladas, siendo
el 78% grano y el 22% semielaborado; mientras quel 2011, se exportaron 182.000
toneladas, 87% en grano y 13% semielaborado. Estas reflejan que no se ha dado
paso a un proceso de agro industrializacion y gas bien, ha aumentado las cifras
exportadas de cacao en grano, tanto en términaduédiss como relativos. Significa

también que no ha habido interés de inversionistdicos o privados, nacionales o

extranjeros en generar nuevos productos en baseab arriba.

Aun cuando no se tiene informacion detallada depl@sios del cacao vendido al
mercado internacional en todas sus formas, célaéasillos permiten inferir que el

valor monetario que se paga por el cacao en gnamaeemh el peor de los casos, 31%



menor en el afio 2009, al precio del cacao semieddboEn todo el periodo, el precio
del cacao en grano es 49% inferior al precio dehcasemielaborado que paga el
importador, por lo que es facil deducir que es ruodiejor comercializar elaborados de

cacao, aun cuando existe una fuerte competeneiaational en este campo.

Para el presente afio Ecuador espera exportar $2@hes mas de cacao en 2013.
Segun (Ugarte, 2013) el Gobierno pretende aumelataexportacion de cacao

ecuatoriano en $200 millones, ya que en el 2012xa®rtaciones de cacao del pais
fueron $500 millones. Con esa meta, el Gobierntepde convertir a Ecuador en el

principal exportador de cacao fino de aroma.

Uno de los eventos fue en Santo Domingo de loshlls&cen donde se analizaron las
proyecciones del mercado de cacao y las perspedfiedos productores nacionales.

Para incrementar la calidad y la produccién dedoafino de aroma.

Siendo asi segun (News, 2013) Ecuador, tanto poo@tug exportaciéon del cacao y
derivados fue marcando en los ultimos diez afosteimdencia en alza. Se estima que
este afo las exportaciones se incrementaran un g8§an la Asociacion Nacional de

Exportadores de Cacao (Anecacao)

1.1.1.3.Antecedentes del Mercado Bursatil en Ecuado

1.1.1.3.1. Historia de la Bolsa de Valores de Guayaquil

Para (BVG, 2012) En el Ecuador, el primer interdogrear una Bolsa de valores se dio
en la ciudad de Guayaquil en 1847, motivada peufaria que por esos afios se sentia
en todo el mundo con respecto a levantar capitalesear empresas, siguiendo el

ejemplo de la mas famosa bolsa de esa época gleedsd.ondres.

Posteriormente, con el boom de exportaciones gperiementd el Ecuador por el afio
1870, al ser el principal productor y exportadorcdeao, los comerciantes se dieron



cuenta que tenian suficiente capital como pardlestr una Bolsa, y asi lo hacen en
1873.

1.1.1.3.2. Nacimiento de la BVG

La Bolsa de Valores de Guayaquil, que nacié comupediia an6nima en 1969, se
transformé en Corporacion Civil Sin Fines de Luelel de mayo de 1994, de acuerdo
la Ley de Mercado de Valores, y se ubica bajo etrob de la Superintendencia de
Compaifiias. No obstante, las bolsas tienen la acgmhale auto regularse, con la
facultad de emitir las normas y reglamentos pardrotar y supervisar las operaciones
bursatiles.

De esta forma, la BVG provee el espacio fisicofalasiones, sistemas y toda la
infraestructura institucional para que las negocraas de titulos valores se desarrollen

en forma ordenada, transparente y segura.

Esta fue una bolsa muy dindmica, en la que cotizalr@dedor de 20 empresas. Entre
las empresas cotizantes se encontraban los prie€ipancos de ese entonces: Banco de

Crédito Hipotecario, Banco del Ecuador, Banco CamEAgricola, entre otros.

Las Bolsas de Valores en el Ecuador tanto Quito ocoBuayaquil, no solo
constituyeron un proyecto que se esperaba haceadgafios atras, sino que también
cumplid con las expectativas de los accionistaslen procesos econémicos y

comerciales que se vienen dando en el Ecuador.

La finalidad de este fue cumplir con la necesidagbveer a los comerciantes, de un
medio idéneo y moderno para distribuir la riquegegmover el ahorro del pais e
impulsar la canalizacién hacia actividades prodasti



1.1.1.3.3. Evolucion de la actividad bursatil en la BVG

(BVG, 2013) En el Ecuador, el primer intento pagasruna Bolsa de valores se dio en
la ciudad de Guayaquil en 1847, motivada por l@raique por esos afios se sentia en
todo el mundo con respecto a levantar capitalaggr @mpresas, siguiendo el ejemplo
de la bolsa de valores mas famosa de esa épo@ayleede Londres.

Posteriormente, con el boom de exportaciones gperiexentd el Ecuador por el afo
1870, al ser el principal productor y exportadorcdeao, los comerciantes se dieron
cuenta que tenian suficiente capital como pardlestr una Bolsa, y asi lo hacen en
1873.

La institucion tuvo el nombre de Bolsa Mercantil@leayaquil y se ubico en lo que hoy

es el Malecon 2000, muy cerca de la Gobernacion.

Esta fue una bolsa muy dindmica, en la que cotizalr@dedor de 20 empresas. Entre
las empresas cotizantes se encontraban los prie€ipancos de ese entonces: Banco de
Crédito Hipotecario, Banco del Ecuador, Banco CamkAgricola, entre otros.

La institucion tuvo el nombre de Bolsa Mercantil@leayaquil y se ubico en lo que hoy

es el Malecon 2000, muy cerca de la Gobernacion.

1.1.1.3.4. Marco Legal que rige el mercado de valores ecuat@mno

El Mercado de Valores ecuatoriano se encuentralaggupor los siguientes cuerpos
normativos: (Quito, 2013).

Constitucion de la Republica del Ecuador publicadcel Registro Oficial No. 449 de
20 de Octubre del 2008.



Ley de Mercado de Valores publicada en el Supleonéelt Registro Oficial No. 20, de
7 de septiembre de 1998, posteriormente codifiesdeal Registro Oficial Suplemento
No. 215 de 22 de febrero de 2006.

Reglamento General a la Ley de Mercado de Valanbigada en Registro Oficial No.
87 de 14 de diciembre de 1998.

Codificacion de Resoluciones del Consejo NacioeaVdlores publicado en el Registro

Oficial Suplemento 1 de 8 de marzo de 2007.

Autorregulacion expedida por las Bolsas de Valae®Quito (Reglamento General de

la Bolsa de Valores de Quito - codificacion 7 detisenbre del 2007).

1.1.2. Antecedentes Cientificos

Santo Domingo de los Tséachilas una provincia qu& @s pleno auge de crecimiento
empresarial, la empresa EXPORTADORA VEVERSA, hachde mejores formas de

ser competitivo tanto dentro y fuera del pais, gisqae otras empresas también han
adquirido la superaciéon en diferentes actividadgsracionales y econémicas para

sobresalir en el ambiente.

La comercializacion del cacao un actividad econangue ha permitido la forma de
negociacion mas importante para la sociedad, edteidad ha llevado a que las
empresas busquen negociaciones donde mejores namiones se puedan obtener, la
venta del cacao en la bolsa de valores dirigidaiges de gran escala como lo es

Estados Unidos, Alemania y parte de Europa.

Las exportaciones a mercados bursatiles permitenebtuna ganancia superior a las
negociaciones que se tendrian a nivel nacional,p@s eso que la empresa
EXPORTADORA VEVERSA, ejerce su actividad de expcidaes de cacao en la
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bolsa de valores a mercados de capitales bursatdes el fin de obtener una
rentabilidad mayor que le permite la estabilidaohémica y comercial a la empresa.

Con el fin de que EXPORTADORA VEVERSA, pueda seraporte a la sociedad y a
las PYMES, es necesario realizar un estudio delpootamiento de las negociaciones
del cacao en la bolsa de valores y determinar tdemcia en sus indicadores
financieros, otorgando facilidad de conocimientatdapara la empresa como para los

empresarios que quieran dedicarse a este tipogieioe

1.1.3. Antecedentes Practicos

EXPORTADORA VEVERSA , dedicada a la exportaciom fpmeladas en la bolsa de

valores, buscoO alternativas de crecimiento apravedb las oportunidades que se
presentaron junto con el conocimiento obteniddpegue le permite hoy en dia tener

una estabilidad econémica dentro de su campo, addengue es una fuente de ingreso
para los pequefios y medianos productores del sector

El comercializar cacao es una herramienta de wadrapirica, pero con este estudio se
demostrara que se puede obtener algo mas allatcedloional, la comercializacion de
cacao en la bolsa de valores es una herramienta glae permite que el empresario

pueda tener un mayor capital para seguir con socneg

La bolsa de valores es la fuente que le permitXRORTADORA VEVERSA, que
llegara a paises internacionales de manera masspnoél y segura, haciendo conocer
al Ecuador por cosechar el cacao ARRIBA, el maptizado en paises de gran escala,
por su excelente calidad, permitiéndole obtengjpras ganancias a los propietarios de
la empresa y ademas dando su aporte econdmicésajymalo produce.
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1.1.4. Importancia del Estudio

El presente analisis es muy importante para laedadiy las PYMES a nivel nacional y
regional, es un aporte para el conocimiento demogrendedores empresarios que estan
necesitando un empuje para nuevas estrategiad Giarde incrementar el capital de la

empresa.

El analisis del comportamiento bursatil es intemésa& importante ya que permite a la
sociedad aplicarlo y saber como es el manejo y cesria forma de realizar el proceso
de esta negociacion, ademas de darse a conocercado® capitales en la bolsa de

valores.

Ya que la bolsa de valores permite la concentradeégrandes capitales en los cuales
tanto las sociedades andénimas como las empresdsrpnegociar de forma segura. Es
por eso que se convierte en un aporte muy impertaste estudio para las empresas y
la sociedad, porque se garantizan las transaccreaézadas por medio de la bolsa de

valores con mercados de capitales bursatiles.

1.1.5. Situacion actual del Tema de Investigacién

En la actualidad, en la provincia de Santo Domidgdos Tsachilas y demas provincias
el negocio de la comercializacion de productos @&pgoarios y exportacion es uno de

los mecanismos que estan usando las empresasipaaentar su rentabilidad.

En Santo Domingo de los Tséachilas, hasta la adalino se ha realizado una
investigacion acerca de la exportacion de cacaavad de la Bolsa de Valores, siendo
este estudio un aporte para la comunidad con Hidad de darles a conocer a los
productores de cacao otra forma de negociacionrmgode vender su producto,
profundizando el comportamiento de las cotizagareela bolsa de valores.
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El analisis del comportamiento del cacao en laabdks valores serd un aporte para la
sociedad, mientras que, el impacto de este comp@méo en los indicadores
financieros, sera un aporte para la empresa EXPQRIRA VEVERSA.

1.2. Limitaciones del estudio

El presente analisis se lo realiz6é en el departtorda comercializacion y financiero de
la empresa EXPORTADORA VEVERSA. ElI cual comprendealizar el
comportamiento bursatii de la comercializacion dacao de la empresa
EXPORTADORA VEVERSA, en la bolsa de valores y veélces el impacto de este
comportamiento en los indicadores financieros, liagtaciones del proyecto de
investigacion fue la falta de contacto directo @ncontador de la empresa que es

externo.

1.3. Alcance del Trabajo

La investigacion comprende realizar un analisis a@hportamiento bursatil de la
comercializacion de cacao de la empresa EXPORTADGEXERSA, y su incidencia
en los indicadores financieros de la empresa, etnp@z aportar un conocimiento mas
conociendo otras alternativas de negociaciones emanios capitales, se aplicara este
andlisis a futuros PYMES y estudiantes que desperiaa al crecimiento empresarial

de los agricultores.

1.4. Objetivo de Estudio
1.4.1. Objetivo General de Estudio
Realizar un analisis del comportamiento de los ipsec del cacao de empresa

EXPORTADORA VEVERSA en la bolsa de valores y suidencia en los indices
financieros, en Santo Domingo, 2013.
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1.4.2. Objetivos Especificos del Estudio

 lIdentificar la estructura y funcionamiento de lansacciones del cacao en la bolsa

de valores

» Establecer ventajas y desventajas de las negocexcide venta de cacao, con los

precios de la bolsa de valores.

* Proyectar el comportamiento en el 2013 de lasséresiones del cacao con los

precios de la bolsa de valores segun datos hisgdde la empresa.

« Establecer el nivel de rentabilidad de las transaes realizadas con los precios de la
bolsa de valores del cacao en la empresa EXPORTADTR/ERSA.

1.5. Justificacion del Estudio

En nuestro pais, Ecuador, la actividad agropecyamductiva cacaotera dentro del
subsector agricola es una de las menos atendidzaperde las entidades estatales y de
otras organizaciones responsables de capacitaragtaultores, manejo inadecuado de
practicas agronémicas, métodos de post coseclaréoto sistema de fermentacion y
secamiento del grano; estas son causas de quealcadie los actores tanto practicos,
social, teoricos y ecoldgicos estén involucradoswe proceso productivo para que no

mejoren sus ingresos.

El cacao a nivel mundial es la base para todo dgahocolates negros y blancos, la
informacion de diferentes estudios indican quehelcolate negro da beneficios a la
salud de los consumidores (Anecacao, 2013). La usmdn de cacao se ha
incrementado considerablemente en muchos paidésyatior esta en la lista de paises,
gue produce la mejor variedad en cacao fino dmardal es la importancia del pais,
gue su produccion representa el 60% del cacao dmmaroma producido a nivel

mundial.
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1.5.1. Justificacion Teodrica

El estudio que se realiza tiene como fin determelanivel de rentabilidad que se
obtiene por comercializar el cacao, un product@@eguario nacional del Ecuador
directamente en la bolsa de valores, a través aezansu estructura, funcionamiento y
manejo para incrementar la rentabilidad de la esgpEEXPORTADORA VEVERSA.

El analisis del comportamiento de las negociaciatesacao en la bolsa de valores
comprende la justificacion teorica con respecto aa elaboracion de normas,
reglamentos, leyes y organismos reguladores gqem@eentran dentro de este andlisis,
en base a la informacion se puede extraer conatimide datos que faciliten un
analisis profundo del comportamiento de éstas nagooes, con el proposito de dar

una informacion segura y aporte para futuros asdjise se realicen a estos campos.

1.5.2. Justificacion Practica

Este analisis se lo realiza a raiz que el crecimiele la tecnologia e innovacion es
fundamental para incrementar la rentabilidad enelapresas, servira como apoyo a
otras personas y empresas al implementar nuevasegsas de comercializacion para
sus productos y de esta manera aportar al desadell pais a través del comercio
internacional de forma licita sabiendo leer y edéen las variaciones de la bolsa de

valores.

1.5.3. Justificacién Econdmica

El andlisis realizado es un importante aporteeabthpefio de actividades similares que
realizan los PYMES en nuestro pais ya que permytigarantizara el aumento de
rentabilidad en sus negociaciones y asi se abnuéwas fuentes de trabajo tanto para
los productores como profesionales dedicados a Xport@acion de productos

agropecuarios.
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1.5.4. Justificacion Ecoldgica

Cuando un empresario PYME exporta o se dedica lguiealabor siempre piensa en
como obtener mejores ingresos dejando de ladopridsiemas a resolver en cuestion
ambiental siendo este uno de los menos considepEtosmuy importante causado por
la poca capacitacion que existe en cuanto a esteda la sociedad.

El escenario actual sobre este tema se puede gaxxigie una creciente preocupacion a
nivel nacional como internacional relacionados adpctos y servicios, perjuicios
ecoldgicos causados por el crecimiento de la pablag de empresas en cuanto a la

utilizacion de transporte y recursos no renovables.

Con el fin de contribuir con el medio ambiente steestudio se reforzara el manejo y
reuso de los materiales de produccion del cacataeempresa EXPORTADORA
VEVERSA, obteniendo no solo mas ahorro para unamreptabilidad sino también
para de este modo incrementar el aporte con elaredbiente para tener un mejor

futuro.

1.5.5. Justificacién Social

La sociedad es capaz de estudiar la mejor maneréeqgan para gestionar los pocos o
muchos recursos con el fin de que puedan satrsfaseecesidades que tengan o se
presente en el medio vivir, buscando las mejoresioops de distribucion o
comercializacién de los productos de las mediangsanodes empresas para de esta
manera obtener mejores ingresos en base a la adeausersion aprovechando las

oportunidades extranjeras en la bolsa de valores.

La investigacion aporta a la sociedad, porque gergue las empresas conozcan una
mejor manera de obtener rentabilidad brindando megmuneracion para que los
empleadores y empleados puedan tener una mejoa fbe vida.
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1.6.Hipotesis
1.6.1. Hipotesis Alternativa
El comportamiento bursatil de la comercializaci@h @hcao con los precios en la bolsa

de valores determinara el incremento de la incideec los indicadores financieros de
la empresa EXPORTADORA VEVERSA, 2013

1.7.Variables

1.7.1. Variable Independientes

El precio del cacao en la bolsa de valores

1.7.2. Variable Dependiente

indices financieros

1.8. Metodologia

1.8.1. Unidad de Analisis de Estudio

La presente investigacion de analisis del compoetatm es sobre la exportacion del

cacao en la bolsa de valores en la empresa EXPORRA VEVERSA.

1.9. Poblacion y Muestra

El presente estudio de investigacion, no tendrastrauga que la poblacion es finita, y

se realiza a toda la poblacion.
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CAPITULO I

2. MARCO DE REFERENCIA

2.1. Marco Tebrico

De acuerdo (Soriano R. R., 2006, pag. 95) antgw@@orcionar algunas pautas para
estructurar el marco tedrico y conceptual, es inambe sefalar que la realizacion de
este proceso especifico de la investigacién noiteren un momento determinado, sino
gue implica una revisién constante a lo largo dkatia investigacion con el objeto de

superar dialécticamente los planteamientos inigiale

Lo anterior significa un continuo ir y venir, demtde las lineas generales trazadas
previamente para el analisis del problema, aunguecerta ambigtedad al principio.

En este proceso se revisa criticamente, a la lunudg®as elaboraciones tedricas y
descubrimientos empiricos, la consistencia del sde referencia, a fin de que sea

pertinente el analisis cientifico del problema.

2.2. Exportaciones

De acuerdo con (Valdez, 2004, pag. 21) uno dermses mas comunes en los que se
incurren durante los procesos de exportacion:

» Desconocimiento integral de procesos de exportacion

Falta de experiencia en mercados externos.

Incapacidad productiva de la empresa.

 Errores en el célculo de volimenes de produccida gianta productiva.

» Ausencia de programas de calidad en la empresa

» Desconocimiento de los requerimientos internacesphra los productos.
(Ley Reguladora del Mercado de Valores) Es la ¢yachx de darle las funciones a la
bolsa de valores, el articulo 2 de la ley 7732 djoe verifica todo ofrecimiento,

expreso o implicito, que se proponga emitir, calonagociar o comerciar valores y se
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transmita por cualquier medio al publico o a grugeserminados con el objetivo de
obtener la rentabilidad adecuada.

2.2.1. Exportaciones de CACAO

Segun (lulli84, 2007) El cacao es un productodahl que el café), que se negocia en
las bolsas de productos internacionales, ested#pproductos reciben el nombre de

commodities, y sus precios se llaman cotizaciones.

Es asi como lo hace EXPORTADORA VEVERSA, en la &olde valores el
administrador analiza los precios para fijar podimedel broker las cotizaciones del

commodities.

2.2.1.1.Tipos de Cacao

2.2.1.1.1. Cacao Fino

Los cacaos de aroma fino provienen su mayor parteadaos criollos vy trinitarios, que
son diferentes en términos de aroma y asi tamlmémoade sabor como los de tipo

forastero.

Los cacaos trinitarios son muy apetecidos a nivghdral ya que son finos de aroma,
con un sabor suave y aromatico, esta variedad nasgjue el cruce de las variedades
de tipo criollo y forastero y son cosechados mayoiie en Ameérica del Sur en paises

como Colombia, Ecuador, Peru y Venezuela.

El cacao forastero es el mas comun en el mundmugsresistente al clima y su sabor
acido y astringente. Este es el tipico cacao ddcd\frDatos e investigaciones

demuestran que tan solo el 5% del cacao que segg@&s aroma fino, a nivel mundial.
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2.2.1.1.2. Cacao Comun

El cacao comun es un clonado de otro cacao finoriden ecuatoriano, este cacao no
tiene las mismas caracteristicas que el cacaodiinaroma ya que su olor y sabor es

menos exquisito que el de aroma.

Este proyecto del cacao comun fue dado por el tenisde la Agricultura que brindara
apoyo para fomentar la produccion de este cacas agricultores. Es el clon de CCN-
51 cultivado en el Ecuador, considerado como ardincorriente o comun.

2.3.Caracteristicas del Producto

2.3.1. Caracteristica del cacao

El cacao “Nacional” ecuatoriano, es reconocidorirgeionalmente por su excelente
calidad y aroma floral. En el mercado internaciatedlcacao se distingue entre: granos
ordinarios (“bilkbeans” o “basicbeans”) utilizadpsra la fabricacion de chocolates
comunes, y los finos o de aroma (“flavourbeans§on®cidos por sus marcadas
caracteristicas de aroma apreciadas en la prepardeichocolates finos.

Gréafico N° 1

Fuente Investigacion de Campo
Elaborado por: Mayra Salazar/2013.
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2.3.1.1.Caracteristicas de una planta tipica del &ao Nacional:

Sus semillas son gruesas, de color medianamenteeptgdo a claro.

» Sus hojas de forma eliptica y centro ancho, der s@ale claro las jovenes que al

madurar se vuelven de verde intenso.

» Laflor, los pedicelos del estambre son de colfr, los sépalos son de color verde

blanquecino y no presentan pigmentos de antocianina

« Su fruto, verdes los jévenes, algo rojizos al est@uesto directamente al sol, al
madurar se vuelven amarillos o con pintas anarasjatenen una forma amelonada
con un ligero cuello de botella en la base, gueusése mas fino en la punta, cuando
el fruto madura se vuelve fuertemente amelonache ti® surcos y lomos alternado

profundo y superficial y la superficie es medianateeugosa.

El cacao de calidad que tiene cada pais depentis @gxigencias de cada mercado a
que se lo destine, siendo el cacao la materia piehahocolate, la calidad comprende
las caracteristicas fisicas que se refieren al ftanyapresentacion de la mazorca del

producto en los mercados bursétiles.

El cacao de Ecuador ha sido considerado como waodditerente a los otros, debido a

sus caracteristicas organolépticas especiales eudifdrencian de otros cacaos de
calidad con otros sabores también apetecidos paraghes especializados (sabor a nuez
o sabor frutal) /. El cacao arriba posee un sdlooal que es dulce de sensacion a
flores, como un perfume fresco, entre jazmin, rgsidas /. Es importante sefialar que

todavia no existen las instancias verificadoratadecaracteristicas diferenciadoras del
cacao. Al ser utilizado ancestralmente, el cacabase ha vinculado estrechamente a

la cultura y costumbres del Ecuador.
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La capacidad de comercializacién es evidentememp@rtante teniendo posibilidades
de generar mensualmente alrededor de 100 tonelkdelaproducto terminado en

chocolate y dulceria alrededor de 300 toneladaky &sto en dos turnos de trabajo.
Contamos con una fuerza laboral de 300 personas ino de obra directa, indirecta

y administracion.

2.3.1.1.1. Comercializacion del cacao

En el Ecuador la comercializacion del cacao puedsedtanto en el mercado nacional y
como en el mercado internacional, en varias prasgmtes, desde crudo, tostado o

humedo.

2.3.1.1.2. Comercializacién del cacao tradicional

Los especialistas opinan que el mejor cacao findeyaroma en el mundo entero
provienen de Ecuador, ya que por su ubicacion jestamente por la linea equinoccial,

la cordillera de los Andes y la selva amazodnica.

Esta ubicacion es la que le ayuda a que se prodoga cacao ya que tiene mas horas
luz por afio y disponga de agua pura, lo que haeeadamas de cultivar el cacao fino

de aroma que se produzcan cacao de otras variedaies nacional.

Méas de 100 mil familias se benefician segun undéstdel MAGAP, el 99% de estas
familias son los pequefios productores que hacerlqgogis logre ser lider mundial en

el sector.

Los productores tienen un excelente cuidado padugir el mejor grano posible, ellos

siguen un protocolo para cuidarlo. Ademas hay diaotores en donde se destaca la
seleccion de la semilla del fruto, el manejo ddfivwu del cacao para luego proceder a
la recoleccion del fruto cuando esta maduro, lnggoe la post-cosecha, almacenaje

para llegar a la comercializacion.
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Todos estos cuidados se le dan porque tienen cbjatvo obtener el mayor precio por
su producto, y a mayor cuidado mayor remunerada per los comerciantes o
intermediarios que son los encargados de recdpilarayor cantidad de cacao posible
para luego ellos vender nacional o internacionateesl cacao a otro precio ya
clasificado por calidad y tamafo de la semillarandes empresas y muchas veces lo
exportan a otros paises de manera tradicionabpaduana.

2.3.1.1.3. Comercializaciéon del cacao internacional

En el mercado externo o internacional se tiene acp pmas de cuidado ya que es
regulado por varios ministerios desde el de Agidadl y debe presentar ciertos
requisitos para su exportacion, previniendo ascastigo para la empresa que puede

ocasionar una ganancia menos esperada.

Segun (Aventura, 2013)La comercializacion tiene garametros de calidad tal como
se muestra a continuacion en el grafico, dependideda calidad que tenga el producto
(cacao), seréd su calidad y a mejor calidad megcipy en las negociaciones en la bolsa
de valores.

Cuadro N° 1

Parametro de calidad del cacao
CARACTERISTICAS FERMENTA  VIOLET  PIZZARROS DEFECTUOS

TIPO % DO A O (0]
ASE Arriba Superior 51 25 18 6
Epoca
ASN Arriba Superior 52 25 18 5
Navidad
ASS Arriba Superior 65 20 12 3
Selecto
ASSP  Arriba Superior 85 10 5 0
S Summer Plantacién
Selecta
ASSS Arriba Superior 0 0 0 0

Summer Selecto

Fuente: Fuente de investigacion.
Elaborado por: Mayra Salazar/2013
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En mercados internacionales al cacao se lo conientfitamente con los nombres que
se detallan en el grafico anterior, con esos nosbésicamente se negocia el cacao a

exportar.

Para la comercializaciéon internacional que es unkasl alternativas que mas utilizadas
son en el momento gracias al avance tecnolégieodysbosicion del internet se puede

llegar a lugares jamas nunca imaginados,

2.3.2. Negociaciones Internacionales

Consisten de transacciones disefiadas y realizadas fonteras nacionales para
satisfacer los objetivos de individuos, compafias ogganizaciones. Dichas

transacciones toman varias formas, las formas dssie negocios internacionales son
el comercio de importaciones y exportaciones y neelision extranjera directa.

(Michael Czinkota, 7ma. Edicion, pag. 37).

Las negociaciones que tiene la empresa con paitsgsacionales le han ayudado a ser
una empresa con mas estabilidad y con mejores siogreue los que se tiene
nacionalmente, sus negociaciones en la actualimlachente la realiza, por medio de la

bolsa de valores permitiéndole llegar a paisegaledg escala.

Segun (Hill, 2011, pag. 46), la estrategia de umpresa se define como la accién
encaminada a alcanzar los objetivos que se fijao te los objetivos trazados por la
empresa cuando empezd con sus negociaciones titarakes fue hacerse conocer a

nivel internacional y obtener mejores gananciadgactividad que esta realizando.

El administrador debe saber cuando fijar su prdeidos commodities en la bolsa de
valores para obtener la mejor cotizacion posibkp do realiza a través de un

seguimiento continuo de las variaciones que exiganla bolsa de valores y
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dependiendo del nivel de producto que se tenga @mpresa, ademas de las noticias
internacionales que puedan afectar directameradal$a de valores y sus precios.

2.3.3. Mercados Financieros Internacionales

Para (Luis Diez de Castro, 2011, pag. 37) son etbdesle confluyen oferentes y
demandantes de productos financieros, que reatizasacciones desde diferentes
paises del mundo y pueden clasificarse en tresdgsagrupos, en funcion de los

productos financieros objeto de intercambio en ceamiade ellos.

2.3.3.1.Mercado Financiero Internacional De Divisas

Es el mercado donde se intercambian, compran gevemonedas de distintos paises,
donde se encuentra los oferentes y demandantesnkedas del mundo. Este mercado

puede dividirse en dos mercados principales, de&adory a plazo.

2.3.3.2.Mercado Financiero Internacional De Capitals

Es el mercado en el que se intercambia dineroveel mternacional, bien a través de
activos financieros, como las acciones (renta kba)ay obligaciones (renta fija) o

mediante el mercado internacional de créditos.

2.3.3.3. Mercado Financiero Internacional De Derivdos

Es el mercado en el que se intercambian produdt@nderos derivados, cuya
denominacién indica que no son auténomos, sinotigmen base en otros productos

financieros subyacentes, como los mercados de roggsio
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2.4. Mercado de Valores

En este analisis tenemos claro que la economiged mundial necesita de un mercado
financiero en donde permita centrar las utilidadesxcedentes de los recursos
financieros que tengan aquellas personas dedi@dasrementar su rentabilidad sea
esta de una persona natural o juridica, con dlditfiortalecer la comercializacion o la

actividad que realice para generar una riquezadecma.

2.4.1. Clasificacion del Mercado de Valores.

Segun (BVQ, 2011)El Mercado de Valores estd compug®r los siguientes

segmentos:

« PUBLICO, Estas negociaciones se las realiza con la intkatién de una casa de

valores autorizada.

* PRIVADO, estas negociaciones son las que se realizan rera fdirecta entre

comprador y vendedor, sin la intervencion de ursa ci valores.

* PRIMARIO , este segmento es en el cual se realiza la privesita o colocacion de

valores que hace el emisor con el fin de obtemmectimente los recursos.

« SECUNDARIO, comprende las negociones posteriores a la pric@oracion de

valores.

2.4.2. Mecanismos del Mercado de Valores

+ REGISTRO DEL MERCADO DE VALORES, es el lugar en el que se inscriben

los valores, emisores, casas de valores y demésipes del mercado, los mismos
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gue deberan proveer informacion suficiente y aitadh. Esta informacion es de

caracter publico.

+ OFERTA PUBLICA, es la propuesta dirigida al publico en generad sectores

especificos, con el propoésito de negociar valonesl enercado.

+ CALIFICACION DE RIESGO , es la actividad que realizan las calificadoras de
riesgo con el objeto de dar a conocer al mercadb piblico su opinién sobre la

solvencia y probabilidad de pago que tiene un engiswalores.

+ RUEDA DE BOLSA, es la reunion o sistema de interconexion de dpeea de
valores que, en representacion de sus respecti@aas cde valores, realizan

transacciones con valores inscritos en el regg#rmercado de valores y en bolsa.

2.4.2.1.Existen dos clases de Ruedas de Bolsa:

+ RUEDA DE PISO, es la concurrencia fisica de operadores de \&loon el objeto
de ofertar y demandar instrumentos en un lugaofigue pone a disposicion para

tal efecto la bolsa de valores.

- RUEDA ELECTRONICA , es el sistema de interconexion en el que lagasfer
demandas, calces y cierres de operaciones se afeetltravés de una red de

computadores, de propiedad de la bolsa o contrai@della.

2.4.3. Entidades de control del Mercado de Valores

+ CONSEJO NACIONAL DE VALORES, establece la politica general del mercado

de valores y regula su funcionamiento.
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- SUPERINTENDENCIA DE COMPANIAS, para (compafifas, 2013&s una
instituciébn que controla, vigila y promueve el natc de valores y el sector
societario mediante sistemas de regulacion y sesyicontribuyendo al desarrollo

confiable y transparente de la actividad emprelsania| pais.

« BOLSAS DE VALORES, son las herramientas vitales para el manejo de los
mercados de capitales porque facilitan el finan@ato de diversos sectores
econdémicos mediante el ahorro publico, permitietaldransferencia de recursos
entre los que disponen de excedentes, hacia losequeren de ellos para impulsar

el desenvolvimiento de sus actividades, en el medydargo plazo.

2.4.4. Clasificacion del Mercado de Capitales

Aqui en el mercado de capitales se negocian aiamdigaciones y bonos a mediano
y largo plazo y estos estén vinculados a procesosodformacién de una capacidad

productiva empresarial.

2.4.4.1. Mercado de Dinero

Aqui en el mercado de dinero se negocian activanéieros a corto plazo, es decir de

derivados de operaciones comerciales y que tienatiquidez elevada.

2.4.4.2. Mercado Bursétil

Se considera como un mercado centralizado y regulesl decir el mercado bursatil

esta conformado por ofertas, demandas y negocexida valores que se encuentran
inscritos en el Régimen del Mercado de Valores gagta una de las bolsas de valores,
realizadas estas por los intermediarios de valawsrizados, de acuerdo con lo que

establece en la ley.
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2.4.4.3.Mercado Extrabursatil

Este es el que se desarrolla fuera de la bolsaaldeeg, es decir se la realiza con la
participacion de intermediarios de valores autoigzae inversionistas institucionales

igualmente con valores inscritos en el RégimerMigtado de Valores.

2.4.4.4.Indices Bursatiles

Son la facilidad del manejo de la informacion, éna® palabras los involucrados en los
mercados de bolsa no tienen por qué recordar gsdisiados de precios ni tampoco
cantidades exageradas de informacion, los indmesglicativos y no tedricos pues su
base esta en el comportamiento real de la bolggdmfrece un panorama mucho mas

seguro en las decisiones.

2.4.4.5. Anélisis bursatil
Tiene como obijetivo el estudio del comportamierddad mercados financieros y de los

valores que los constituyen con este analisis stemule conseguir informacion

relevante que ayude en las decisiones de inveesi@ituaciones de incertidumbre.

2.4.4.6.Comportamiento Bursatil
La mayoria de las estrategias que operan a tralésndlisis Técnico se basan en los

seguimientos de tendencia, por lo que cuando etaderse encuentra en una situacion

de no tendencia es mejor mantenerse fuera decbperar.

2.4.4.7. Clasificacion De Las Tendencias

Las tendencias se clasifican en tres tipos segdiiscion, aunque esta clasificacion es

subjetiva para cada inversor:
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» Tendencia Principal o Primaria:

Que abarcaria plazos superiores a un afio.

* Tendencia Secundaria:

Que abarcan de tres semanas a varios meses.

* Tendencias Menores O De Plazo Corto.

Que pueden durar desde un dia a varias semanas.

Las tendencias se encuentran siempre unas dentatrake es decir, una tendencia
primaria tendra correcciones en su contra que ferd@encias secundarias que corrigen
el movimiento inicial, y esta secundaria estarauavez corregida por tendencias

menores.

Es importante identificar correctamente en qué filgo tendencia se encuentra el

mercado para marcar la estrategia que debe ségueesionista.

2.5. Andlisis Financiero

El andlisis financiero consiste en un estudio tktaly muy bien analizado del Balance

de Situacion y la Cuenta Pérdidas y Ganancias.

Para (Carlos Pifieiro Sanchez, 2007, pag. 46), élisa financieroafirma que la
gerencia de la empresa trata de situar a la mignmaaghera tal que no solamente escape
de problemas como el desequilibrio o la inestadnljdsino que también sea capaz de
resolver cuestiones tales como la cuantificacionlate recursos financieros y la
estabilidad financiera, que requieren una atenaodnstante, ademas debe tomar
decisiones ajustadas indicando cémo, cuanto y érdgsarrollar los planes, con bases
en una informacion adecuada. Por ultimo conviegerdar que la practica financiera
tiene mucho menos que ver con la precisidn que almener ganancias y reducir

riesgos.
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Una de las ventajas mas competitivas en la expontatel cacao que tenemos es que
por ser fino y de aroma, ha tenido un valor histohasta la actualidad ya que provee

recursos de forma permanente para las familiasdagdros productivos y empresas.

La empresa EXPORTADORA VEVERSA, se esfuerza e mwigara que sus
productos negociados en la bolsa de valores seda deejor calidad, siendo estos
clasificados por tipos de cacao conocidos en lasades de capitales.

EXPORTADORA VEVERSA con el tiempo, debera refinataeventaja competitiva

por medio de una oferta de productos y serviciosaliedlad superior o a través de un
proceso de produccion mas eficiente que el que.tiEstas cotizaciones se reflejaran
directamente en el crecimiento de la productividdd;ual para ser sostenido requiere

gue la economia se perfeccione continuamente.

(Iberoamérica, 2013)Desde 2002, la produccion gxjaortacion de cacao y derivados
fueron marcando en Ecuador una tendencia en alegunS estimaciones de la
Asociacion Nacional de Exportadores de Cacao (Ataema este afio podria alcanzar
exportaciones por mas de U$S 2.700 millones, lorgpeesentaria un incremento de

entre 40% en relacién al afno anterior.

En el Ecuador el cacao constituye el cuarto pradule origen agricola de mayor
Importancia para las exportaciones ecuatorianagudéorepresenta dinero tanto para el
pais como para los productores, exportadores y roiatizadores del cacao, con este
analisis determinaremos especificamente en la saE¥PORTADORA VEVERSA,

la incidencia que las exportaciones del cacao émolsa de valores tienen sobre los

indices financieros.
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2.5.1. Caracteristicas del Sector del Mercado Bursatil

El Quinto principio general recomienda a los prifesles, o por lo menos a quienes
operen habitualmente en los mercados de valorespmprometer, por la busqueda de
un beneficio inmediato y desleal, la credibilidathyeficiencia del mercado que por su

propio interés deben promover. (Hernandez, 1999, 3%

Los mercados bursatiles tienen varias caractassticomo las juridicas tienen una
influencia sobre los volimenes de actividad comaéren cada mercado bursétil. Los
derechos de los accionistas varian en cada pafmdar de voto es mas frecuente en
algunos paises que otros y su influencia en laradin corporativa puede ser mayor.

La bolsa es el mercado mas claro de mercado de etengia perfecta ya que su

existencia exige:

» La presencia de un elevado numero de compradovendedores, por lo tanto el

mercado debe tener amplitud.

e El producto que se ofrece debe ser homogéneo quéoes lo mismo, tanto
compradores como vendedores deberan ser indifsrezsgpecto a quien comprar o
a quien vender. El cumplimiento de esta premisabigamdota al mercado de
amplitud a la vez que afiade profundidad.

« El conocimiento pleno por parte de compradores ndgdores de las condiciones
generales de mercado, es decir el mercado debvelettdo de transparencia total.

« La libre modalidad de los recursos entre usosrelt®os, y de entrada y salida del
mercado por parte de los agentes, tanto compradonmes vendedores pueden entrar
a participar libremente en el mercado y dirigir se=ursos hacia las ocupaciones que

proporcionen mejores ventajas. Esta caracteridtitaxa al mercado de libertad.
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2.5.2. Metodologia bursatil

2.5.2.1. indices Accionarios

Los indices bursétiles son indicadores de la at/ibursatil en un pais o ciudad. El
uso cotidiano de este instrumento hace necesaeodar correctamente su significado,
sus limitaciones y su valiosa contribucion comabsetros de la actividad econdmica y

financiera.

Conocer la evolucion de las variables econdmicasnéispensable para cualquier
nacion, independientemente de su estructura sp@alitica, pero no se debe olvidar
que se trata de un indicador cuya intencion egjegfla conducta que estas variables

siguen de manera aproximada, mas no exacta.

2.5.3. Casa de Valores

Las Casas de Valores son entes que surgieron aealia expedicion de la Ley de
Mercado de Valores de 1993. Su principal funcidétaede actuar como intermediario
de valores, es decir realizar compra-venta deofitpbr cuenta de sus clientes o en base

a su propio capital.

Una Casa de Valores es la compafila anonima auwdariza controlada por la
Superintendencia de Compaiiias para ejercer lanatkacion de valores, cuyo objeto
social Unico es la realizacion de las actividade®viptas en esta Ley.

Una Casa de Valores y un banco actiuan en diferemesados. La Casa de Valores
participa en los mercados de desintermediaciomdiesa, mientras que el banco lo

hace en el de intermediacién financiera.

Cuando una persona invierte a través de una casalates, o que hace es comprar un
titulo que genera una rentabilidad, mientras quacside al banco, lo que hace es
efectuar un depdsito por el cual recibe intereBesdecir, en el primer caso la persona
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se convierte en un tenedor de titulos, mientrasequel segundo es un depositante del

banco.

Gréfico N° 2
Casa de Valores de Guayaquil

Fuente Investigacion de Campo
Elaborado por: Mayra Salazar/2013

2.5.3.1. Como se Constituye una Casa de Valores

Para constituirse debera tener como minimo un aajpiicial pagado equivalente a
cuarenta mil UVC, cotizados a la fecha de la apartle la cuenta de integracién de

capital, que estara dividido en acciones nominativa

Los grupos financieros, las instituciones del sistefinanciero privado, podran
establecer casas de valores, si constituyen uiaa distinta de la entidad que funge
como cabeza de grupo en la que el porcentaje geopiedad sea el autorizado por la

Ley General de Instituciones del Sistema Financiero

2.5.3.2. Funcionamiento de las casas de valores

Para que las casas de valores negocien en el meteadlores, o deben hacer a través
de operadores de valores, las que deben estaitassen el Registro del Mercado de

Valores. La Casa de Valores y sus operadores tiesponsabilidad solidaria, es decir
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gue la Casa de Valores responde por las actuacideesodos sus operadores.

De igual forma, las Casas de Valores son respaesalel la integridad y validez de los
titulos que negocian, pero no son responsableslgp@plvencia del emisor de los

mismos

Cuando una o mas personas desean invertir en & Bl Valores, lo deben hacer a
través de una Casa de Valores debidamente autarizad la Superintendencia de
Compaiiias, donde un asesor lo atendera y requégita informacion: monto de la

inversion, dénde desea invertir y el plazo en cgta steresado en colocar su dinero.

De acuerdo a ello, el asesor de inversion traterauldcarlo en la mejor opcién de

inversion.

"Es importante aclarar que no es la Casa de Valquésn comprara o vendera el titulo,
ya que sélo funciona como intermediaria entre ustegdrsionista y un vendedor del

titulo”.

2.6. Broker

El Broker actia como intermediario de negociacidtmieeCompradores y Vendedores.
Por esto el broker tiene como objetivo la de agrgpeontactarse entre ambas partes e

interactuar en dichas negociaciones.

Un poco para entender la funcionalidad del Brékes, remitiremos hacia lo que realiza
Su pariente cercano que es el corredor de biemakgs. Las funciones de una agente
de bienes y raices es la de situar Vendedoressdes gaCompradores y al ser efectiva

Su gestién percibe una comision.
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2.6.1. Funciones del Broker

» Asesorar al propietario en la transportacion detipcto.

* Recopilar toda la informacion del producto y alidts documentos necesarios para
la exportacién del mismo.

e Promocionar los posibles mercados (Estados Unilesnania) existentes para sus
productos.

« Atender, orientar, calificar y registrar a Compnasopotenciales.

* Mediar en las negociaciones entre Vendedores y Gaopes.

» Orientar Vendedores y Compradores para lograeelece la operacion.

2.6.2. Busqueda de Mercados

» Evaluar los mercados objetivos y segmentacioniporde clientes, Compradores de
Cacao.

» Planificacion estratégica del proceso de intermatipacion (contactar la Empresa
del mercado internacional, averiguar en las Adutasmempresas que exportan)

» Estudios de sus clientes extranjeros Mercado

» Busqueda y Negociacion con clientes, agentes llistiores,...

» Envio de muestras para evaluacion

» Videoconferencias con clientes y distribuidorespotales.

2.7. Marco Conceptual
2.7.1. Definiciones de Terminos Conceptuales
Las pequefias y grandes empresas dedicadas a ldaeijpo tanto nacionales como

internacionales tienen a disposicion varias hematas de trabajo para que puedan

operar, haciendo asi a la bolsa de valores unaasleopciones para la empresa
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EXPORTADORA VEVERSA, que maneja sus negociaciongsai gorevaleciendo

muchos afos en el mercado debido a la seguridadsta®frece.

* Negociacion
Para (Sabra, 1999) La negociacion esta concebida ana forma de relacion entre dos

0 mas partes que sienten la necesidad de estahledatercambio a fin de resolver un

problema o aprovechar una oportunidad de intenégino

 Fob
Segun (La Gran Enciclopedia de la Economia) previai inglés free on board, puesto

a bordo. Férmula de pago o clave utilizada en elaroio internacional para indicar que
el precio de venta de un determinado articulo yelel valor de la mercancia y los
gastos de transporte y maniobra necesarios hastla@a bordo del barco que ha de
transportarla al pais de destino, pero excluyegl® y el flete.

» Exportaciones
Segun (Giménez, 1999, pag. 42), Las exportacioeesand economia son todas las
mercancias que esa economia vende a personas esampesidentes en el resto del

mundo.

* Negocio internacional
Enmarca todas las actividades de negocios tanticpsiitomo privados que afectan a
personas o instituciones de mas de un estaddaelaearse con variables o estructuras

extra-fronteras.

» Comercio Internacional
El comercio internacional se refiere al movimied&los bienes y servicios a través de
las fronteras nacionales es decir, segun (RaniiB95, pag. 26) Las importaciones y

exportaciones de los paises.

Segun Mario Meofio Briansé/ Roxana Escoto Leiva
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Mercado Monetario: se define como el sistema que permite la intedacentre la

demanda y oferta de dinero.

Mercado de capitales corresponde a la interaccion de oferentes y dderdas de

fondos de largo plazo.

Mercado de accionesforma parte de un mercado de capitales y deforeocel
mecanismo que permite la emisién, la colocaciéa iydgociacion de titulos valores

sin caducidad o con vencimiento en el largo plazo.

Intermediarios financieros. son prestamistas que se caracterizan por laaliait

disponibilidad de recursos a largo plazo.

Oferta del mercada dice que los oferentes son las sociedades ansmjoeemiten
acciones o deuda para obtener capitales que ratesita la constitucion y puesta
en marcha del negocio, o para captar capitalesl@direanciacion de diversos planes

de inversion.

Demandante es el publico en general, que tiene los recuysesta dispuesto a

comprar acciones o deuda.

Acciones son los instrumentos financieros emitidos pordasiedades anonimas,

representan un titulo de propiedad sobre una fraat®| patrimonio de la empresa.

Acciones comunes son aquellas acciones que otorgan idénticos kiesec
representan partes iguales del capital social,dsomin valor nominal igual a la

unidad monetaria.

Bonos Instrumento de deuda a largo plazo, emitido p@a corporacion o por el

gobierno.
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» Sistema financiero conjunto de instituciones y participantes queegen, recogen,

administran y dirigen el ahorro.

Segun, Heriberto Escobar Gallo / Vicente Cuartas M&.

» Ahorro: parte del ingreso disponible presente de un agsggadémico que no es

gastado en consumo, requiere suprimir un consuneb feuro.

* Analisis Financiero: es un conjunto de principios, técnicas y proceditoi® que se
utilizan para transformar la informacion reflejadalos estados financieros utilizable

para la toma de decisiones econémicas.

* Recursos: Consiste en la utilizacion eficiente de medios @rgntos para que la

empresa logre su objetivo deseado
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CAPITULO IlI

3. METODOLOGIA

3.1. Andlisis de la situacion actual

3.1.1. Andlisis de la situaciébn actual de la empresa EXPRTADORA
VEVERSA.

La empresa EXPORTADORA VEVERSA. Dedicada a su adi comercial de la
compra y venta del cacao y productos agropecuaraa® hace mas de 20 afos pero se
constituyé el 08 de abril del 2003 logrando desdetrayectoria ser una empresa
confiable y fiable para los productores agropeosateniendo como prioridad la
satisfaccion del cliente. Considerando que en tlaatidad la competencia avanza dia a
dia la empresa actualmente se encuentra buscangoemenercados en donde le

puedan pagar mas por sus productos llevandolacaboeercados internacionales.

EXPORTADORA VEVERSA. Es una empresa de caracteilifamcon la finalidad de
obtener un alto nivel de rendimiento; el objetmpipal es la exportacion del cacao en
la bolsa de valores, esta empresa esta vinculadgtainente con los pequefios

productores del sector de la provincia Santo Domutgylos Tsachilas.

En la localidad la empresa es una de las pion&lasedtor en su campo de exportacion,
obteniendo un gran crecimiento en su actividad coialede la exportacion del cacao
debido a las sabias decisiones que han tenido uefiod y administradores de la
empresa en la toma de decisiones a la hora deldganegociaciones en la bolsa de

valores.

La empresa tiene como objeto principal la exceleummercializacion de productos
agropecuarios obtenida desde sus productoresael sgie son quienes les brindan a la
empresa la calidad de su producto como es la eqont del cacao fino de aroma

también conocido cientificamente como cacao arriba.
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El propdsito de este analisis es determinar el cotamiento del mercado bursétil de la
exportacion del cacao en la bolsa de valores ynsidencia en los indicadores

financieros de la empresa.

La empresa debe mejorar ain mas la seleccion gbreorau producto, es decir debe
adquirir la mayor parte posible cacao fino de argmgue este tiene un mejor precio en

el mercado internacional aportando asi al increméetsu rentabilidad.

3.1.2. Ubicacién geogréfica

La empresa EXPORTADORA VEVERSA. Desarrolla susvatades en la provincia
de Santo Domingo de los Tsachilas, Canton SantoifmmUrbanizacion Brasilia del

Toachi.

Gréfico N° 3
Tema: Ubicacién Empresa EXPORTADORA VEVERSA.

Fuente: EXPORTADORA VEVERSA.
Elaborado por: Mayra Salazar
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3.1.2.1. Logotipo de EXPORTADORA VEVERSA.

Gréfico N° 4
Tema: Logotipo deEXPORTADORA VEVERSA

s NOs

AAROMA
TSACHILA

COCOA BEANS
PRODUCT OF ECUADOR

Fuente: Investigacion de campo
Elaborado por: Mayra Salazar/2013.

3.2. Elementos Organizacionales
3.2.1. Mision
Manejar los mejores procesos de seleccion de gdmoacao desde la siembra hasta la

exportacion del producto, pasando por la industeaelon del grano y obtener los

mejores productos del mercado global.

3.2.2. Vision

Somos una empresa seria que estamos en la capdeigxgortar a todos los paises del
mundo ofreciendo los mejores productos y mejoresigs, satisfaciendo la demanda de

nuestros clientes, actualmente nuestro fuerte pertacion son los granos de cacao.
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3.2.3. Valores

Son aquellos principios que conforman el marco eferencia sobre la forma de
enfrentar diversas situaciones y que nos orientael eesarrollo de nuestro estilo para
conseguir los objetivos, tanto personales como esapiales. Los valores compartidos
en una empresa proporcionan un sentido de identaagertenencia, imprimen un
caracter propio a las personas que trabajan aldntde la empresa. Estos valores en la
medida que se traducen en practicas recurrentesrstituyen en una piedra angular

dando coherencia a las decisiones que se tomateabr de la empresa.

Los valores son los lineamientos que determinadrelo la empresa desea cumplir con
su misién. Para EXPORTADORA VEVERSA. Es impresdihelique estos valores
sean vivenciados con pasion, con alegria y con higad, es decir, sintiendo la
empresa como propia, queriéndola y estando digpaelsacer los esfuerzos necesarios

para lograr el éxito.

Como empresa nos hemos dado un conjunto de vatpres)o pretende ser exhaustivo,

pero que como un todo constituyen el marco deegetés que queremos construir.

Calidad.- Debe ser mas que comercializar el mejor produato, gue debe extenderse
a todos los aspectos de su trabajo. La empresaageeda calidad y se esfuerza para
que todos los dias tenga un profundo sentido get@propio, el orgullo en sus logros,
y la atencién que afecta a todo, es una empresamnicvalores éticos. Toda la empresa

debe comunicar profesionalidad y calidad.

Responsabilidad.- Es el valor que asignamos a la capacidad de lasomqes de
comprometerse y de cumplir las promesas que haeeteea satisfaccion del otro. Nos
referimos a cumplir con los requerimientos de sibdjo y las tareas asignadas, asi
como, responder cabalmente con las consecuencias deversas acciones que ejecuta

en la comercializacion del producto.
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Honestidad.- Es el valor que reconocemos, por una parte, cajoellas principios
gue nos dan coherencia, veracidad y paz en nuesitames. Dentro de la honestidad,
se valora la franqueza, la busqueda permanenta derdlad, la capacidad vy libertad
para expresar lo que se piensa 0 se siente acero&ralpersona o de una situacion
determinada, con una intencién beneficiosa. Ofnglteal cliente lo mejor de la

empresa.

Innovacion.- Es el fomento, mejoramiento y redisefio de las axtde trabajo,
incorporacion de nuevas tecnologias y demas factquee potencian la capacidad
creativa de la seleccion del producto que aporta pantribuir al desarrollo de la

empresa.

Compromiso.-El lazo moral que une a cada uno de los colaboeadpproductores es
un elemento clave para la empresa. Expresar elprconiso como empresa para con la

sociedad es una muestra de confianza y resporzabili

Confianza. Es dificil de ganar y aun mas dificil que vuelvapléés de haberlo perdido.
Todo el que entra en contacto con la empresa debwrccon la confianza y la
confianza en la forma de hacer negocios, para qaepfoductores y clientes se

mantengan fieles a la empresa.

3.2.4. Productos

EXPORTADORA VEVERSA. Se ha esmerado en la obtend@mproductos agricolas
de mejor calidad extraidos directamente desderlmduptores del sector, que han sido
los que le proporciona a la empresa el estdndar maeeja con los mercados
internacionales, haciendo asi validez a sus valorganizacionales para que se

comercialicen con mayor confianza que en la conmpéete
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3.2.5. Colaboradores o trabajadores

Para EXPORTADORA VEVERSA. Sus colaboradores sorergs le dan pie a la
empresa, sea su aporte de forma fisica o intelgoéwa ninguna menos importante que
la otra. Cada uno de ellos realiza el trabajo asign cumpliendo con las
responsabilidades encomendadas haciendo que lasarfpncione de mejor manera.

3.2.6. Elemento Financiero

Es lo que le otorga el giro a EXPORTADORA VEVERS#endo el complemento mas
importante para la empresa, el elemento finandeitita obtener personal, materiales

y herramientas que apoyan al funcionamiento deaatigidad puesta en marcha.

Los recursos monetarios son indispensable en eldgireste negocio en lo que es la
comercializacién del cacao ya que la empresa tigne comprar el producto
agropecuario como lo es el cacao, sino se llegaemexr los suficientes recursos en

liquidez simplemente la empresa estaria en una siwiacion financiera desfavorable.

3.2.7. Situacién Financiera

La situacion financiera de la empresa se verajaeibeen los estados financieros de la
misma, considerando que la eficiencia en la adinau®n financiera refleje el
incremento de la rentabilidad en cada periodo aeeccializacion en la bolsa de

valores del cacao.

La situacion financiera de la empresa se basasastados financieros, segun (Lépez,
2003, pag. 37) es el documento suscrito por unalaghteconomica en el cual se
consignan datos valuados en unidades monetariagmees a la obtencion y aplicacion

de recursos materiales.
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3.2.8. Estrategia Financiera

Las decisiones estratégicas son tomadas por laltadsutoridad de la empresa, ya sea
el “consejo del administrador”, o bien por el “Gaee General” denominado también
“presidente”. Que en esta empresa, es el Sr. Gevfaalesoto o su esposa Alicia Vega,
guienes toman las decisiones pero siempre en @asidn de los comentarios del
administrador Diego Argoti quien es el encargadocdezar en la bolsa de valores
dependiendo las variaciones que esta tenga..

Para (Moreno, 10?%, Edicion) son decisiones finaasien planeacion y control de alto
nivel; de suma importancia para la vida de la esgprg determinantes para la

consecucién de recursos y objetivos a largo plazo.

3.2.9. Organigrama Estructural empresa EXPORTADORA VEVERSA.

Grafico N° 5
Organigrama Funcional de la empresa EXPORTADORA VEVERSA

GERENTE

German Verdesoto
i

SUB GERENTE
Alicia Vega

ADMINISTRADOR CONTADOR

| Diego Argota Mayra Freire

Fuente: Investigacion de campo.
Elaborado por: Mayra Salazar/2013
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3.3. Funcionamiento de las negociaciones

3.3.1. Flujograma de Procesos

De acuerdo con (Garcia, 2006, pag. 63)Toda empresa conjunto de procesos que de
manera concatenada comienzan y terminan en ekeli@odo lo que hacemos es un

proceso.

Y este proceso se lo puede representar con unntonfle simbolos o figuras con
significados definidos que unen mediante flechas mdican hacia donde seguir
conectando de esta manera desde el inicio hastaatlde los procesos, las mas

utilizadas son las siguientes que pondremos enigadmara nuestro flujograma.

Grafico N° 6
SIMBOLOS DE FLUJOGRAMA
SIMBOLO DESCRIPCION

R
N J

| Inicio y Fin del Proceso |

| Actividad del Proceso I

- | Decision del Proceso I

| Documentacion |

\ Espera — Almacena/
_’/’ Temporal

</ /\ | Continuacion del Proceso |

) I Inspeccion del Proceso |

\ \/ Almacenamiento Controlado

Direccion del Proceso

\ Trasporte/Movimiento del
14 Logar

Fuente: Investigacién de Campo.
Elaborado por: Mayra Salazar/2013.
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3.3.2. Flujograma del funcionamiento y/o proceso de las &ansacciones del cacao
con los precios de la bolsa de valores.

Grafico N° 7

Flujograma de proceso de exportacion del cacao cdws precios de la bolsa de

valores
DETERMINACION DE
CALIDAD
FIJACION DE
koo w3 NOSEFIA
SEFIA TRANSFERENCIA
v INTERBANCARIA
DETERMINACION DE
CANTIDAD T
ENVIOS Y RECEPCION
DE CONTRATOS
w3 NO ACEPTADA ¢
FIJACION DE TIEMPO
,], DE EMBARQUE
ACEPTADA *
pRogEso DE > CLASIFICACION DEL FIJACION DE CASTIGO _J ALMACENAMIENTO
EXPORTACION PRODUCTO 0 PREMIO
EMBALAJE Y VIAJE

v
o >

Fuente: Investigacion de Campo.
Elaborado por: Mayra Salazar/2013.



48

Interpretacion del proceso de exportacion del cacacon los precios de la bolsa de

valores.
Grafico N° 8
Proceso De Fijacion De Negociacion
— @Y / Seleccion la
s { calidad del
L/ M} producto
-
Cierre de »
/ negociacion, \ Fl]?r )
( con ) / negociacion
transferencia ' | conlos precios
\ interbancaria dela bolsa de
valores
A |

. Cumplimiento
“‘ delproducto
a negociacion / \ con las
caracteristicas /

Aceptacién del

Fuente: Investigacién de Campo.
Elaborado por: Mayra Salazar/2013.

La empresa lo que primero debe de determinar ldgegan proceso de seleccion es,
cual es el grado de calidad que tiene el grancaeho para de aqui partir y fijar el
precio en la Bolsa de Valores, después empiezaelgpamlcion con los paises

internacionales aceptando el precio y la calidadjdano.

La empresa lo realiza por medio del broker marafedd que desea exportar un nimero
de toneladas métricas al precio que se encuentaeemomento en la bolsa de valores
y que crea que es el adecuado para la fijacibnadeebociacion. En donde se

compromete a cumplir con las caracteristicas datips en el contrato que se realiza
con la empresa extranjera para no caer en castigena que es como se conoce al

incumplimiento del contrato.
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Dentro de las caracteristicas se toma en cuentadmuiente:
» Clasificacion del producto
* Almacenamiento
* Fijacion de tiempo de embarque

* Embalaje y viaje.

Luego que tanto la empresa nacional como internatestan de acuerdo con todas las
caracteristicas, cantidad, calidad y precio séz@al contrato y para empezar con la
negociacion de envio la empresa internacionalzeali pago directamente a la cuenta

de la empresa a través de una transferencia bancari

3.3.3. Analisis de la fijacién de precio en la bolsa dealores.

El andlisis que se realiza en la empresa es asti@déin seguimiento continuo, a las
variaciones que se presentan en la bolsa de vatoresianto a los precios o como

también se los conoce valores de los commodities.

Los precios pueden variar de acuerdo a los suapsose den a nivel mundial lo que
puede ocasionar un alza o una baja en el valooslgiecios. Para este analisis el
administrador tiene que siempre estar atento a atiicia que sea relevante ya sea en
los Estados Unidos que es donde esta la bolsa I[deesacon sus precios a nivel

mundial.

Es decir, si estuviera sucediendo algo relevandecs@ uno de los paises mayores
exportadores de cacao, u otra noticia que golpeedaomia mundial, estos se veran
reflejados rapidamente en la baja o en el alzasi@iecios de la bolsa de valores, es

decir en los precios del cacao.
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Grafico N° 9
Variaciones en los precios del cacao de la Bolsadalores
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Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: Mayra Salazar/2013.

Para mayor entendimiento en cuanto a las variasisealescribira el Grafico 3-1, aqui
se puede ver claramente que durante el 11 y 12dembre el precio del cacao se
mantuvo en un rango entre $2580.00 y $2640, teniaikhs y bajas durante este corto
tiempo, esto fue debido a que la Bolsa de ValoeeBlgeva York abrié la semana con
ligeras pérdidas, en una jornada de ausencia deadates econOmicos y ante la
incertidumbre si la Reserva Federal (Fed) de Estaéfudos recortara sus estimulos

monetarios. (Informador.com, 2013)

Pero el 13 de noviembre, Wall Street recuperé smorialcista esperando con
optimismo la comparecencia en el Senado de la npessidenta de la Fed, Janet
Yellen, es por esto que el precio del cacao tuvalea entre $2640.00 y $2700.00 por

tonelada métrica. (Informador.com, 2013)

Es asi como se hace un analisis de los preciosrtticseguimientos de las noticias que
impactan directamente la economia mundial, es gmgae antes de fijar un precio para

la venta del cacao el Administrador analiza y tigoe tener la suficiente informacién
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para fijar con el bréker ya que tiene que predsicsie tendra un alza o un baja al dia de

la fijacién del precio del cacao.

3.3.3.1. Paises mayores exportadores de cacao ehdbsa de valores

Los paises que pueden ocasionar un impacto reewsmtos precios del cacao en la
bolsa de valores son los que se detallan en éicGiZ&2, esto es debido a que en estos
paises la exportacion del cacao es uno de los emymgresos para el capital del estado

de cada pais al que pertenecen.

Gréfico N° 10
Principales Productores de Cacao.
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Fuente: Investigacion de campo
Elaborado por: Mayra Salazar/2013

Segun las estadisticas el pais mayor exportadtonetadas métricas de cacao a nivel
mundial es Costa de Marfil con el 35% que se hatem&io por muchos afos en esta
posicién siendo pionero en la exportacion de cachas diferentes paises de destino,
seguido por Ghana con un 16%, Indonesia con un Niggria con un 8%, Camerun
con un 5% y otros paises en los que se encuentradBc con el 18%, que lo

desglosaramos en el siguiente grafico
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3.3.3.2. Principales paises de destino en las exjagsiones de cacao 2013

Para el afio 2013, el principal pais al cual se ivecacao fue a Estados Unidos como
se puede observar en el gréafico 3-3 con 33.331 didhdo esto un valor significativo
tanto para los empresarios como para el pais, ickegr Mexico con 12.674 TM,
Federacion Malasia 11.138 TM, Alemania 11.122 Hdlanda 10.461 TM, Canada
4.633 TM, Belgica 3.399 TM, Italia 3.087 TM., Espa?i132 TM, Indonesia 1.452 TM,
Japon 1.383 TM, China 1.001 TM, Francia 964 TM,UP&0 TM, Algeria 300 TM,

Corea del Sur 216 TM y por ultimo Inglaterra quesportd 207 Toneladas Metricas.

Gréfico N° 11
Paises de Destino de Exportacion de Cacao/2013
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Fuente: Investigacién de campo
Elaborado por: Mayra Salazar/2013

3.3.3.3. Toneladas Métricas de produccion de cacao

La produccion de cacao se la mide por toneladasiaagty es asi mismo como se
vende a empresas 0 paises extranjeros, el Ecuad@ saracterizado a nivel mundial
por la calidad en su producto agropecuario comesl@l cacao “ARRIBA”, esto ha

provocado grandes resultados para la economiacdedar.
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La produccion de cacao en grano y semi elaboradm ¢a vemos en el Grafico 3-4 ha
sido muy alta iniciando en el mes de enero co®@ 78V, y teniendo una disminucion
hasta el mes de agosto por 9887 TM, esto mucltes \es ocasionado por los factores

gue atacan al producto.

Gréfico N° 12
Cacao En Grano Y Elaborados De Cacao. Expresado Hrv
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Fuente: Investigacién de campo
Eelaborado: Mayra Salazar/2013
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3.3.4. Analisis y proyecciones de exportacion de cacao €oneladas Métricas y
FOB.

3.3.4.1. Andlisis de exportaciébn en Toneladas Métes y FOB de
EXPORTADORA VEVERSA 2010.

Cuadro N° 2
Andlisis de exportacion en TM y FOB 2010
MESES ™ $ FOB

Enero 200,1 $ 600.872,34
Febrero 175,05 $ 500.956,26
Marzo 370,28  $1.003.886,78
Abril 325,13 $ 925.220,94
Mayo 249,92 $ 751.726,83
Junio 180,16 $ 540.527,02
Julio 100,12 $ 301.578,77
Agosto 150,08 $465.772,01
Septiembre 50,03 $148.312,35
Octubre 75,07 $ 215.055,10

Noviembre 250,19 $ 795.342,64
Diciembre 295,18 $ 1.008.360,53

Fuente: Investigacion de Campo.
Elaborado por: Mayra Salazar/2013.

Gréafico N° 13
Exportacion de TM de EXPORTADORA VEVERSA. 2010.
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Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: Mayra Salazar/2013.
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Gréafico N° 14
Exportacion de FOB de EXPORTADORA VEVERSA. 2010.
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Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: Mayra Salazar/2013

Analisis:

Para el afio 2010 en enero EXPORTADORA VEVERSApdesd 200.1 Tm. Con un
precio de venta de $600.872,34 a los Estados Unsaégsiido por 175,05 Tm. Con un
FOB de $500.956,26, en marzo del mismo afio se eegumtablemente exportando
370.28 Tm. A un precio sumamente relevante de $31886,78 debido a la cosecha,
para abril comienza a descender exportando 32571.3ATun precio de $925.220,94 y
siguen bajando los precios debido que para estessw® hay cosecha fuerte llegando
a un minimo de exportacion de 50.03 Tm. A un prelddd 148.312,35 pero esto se da
hasta el mes de noviembre que vuelve a vender 250$795.342,64 terminando el afio

con excelentes ingresos de $1°008.360,53.

Pero como podemos darnos cuenta la rentabilidacdewa a obtener no siempre va a
depender de las toneladas metricas vendidas sipeeb que la tonelada tenga en la

bolsa de valores.
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3.3.4.2.Andlisis de exportacion de Toneladas Métas de EXPORTADORA

VEVERSA. 2011.

Andlisis de exportacion en TMy FOB 2011

Cuadro N° 3
MESES ™
Enero 145,11
Febrero 100,05
Marzo 375,29
Abril 325,2
Mayo 565,39
Junio 325,2
Julio 300,15
Agosto 275,17
Septiembre 275,17
Octubre 450,23
Noviembre 275,17
Diciembre 369,15

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado poMayra Salazar/2013.

Gréafico N° 15
Exportacion de TM de EXPORTADORA VEVERSA. 2011.
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Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado por: Mayra Salazar/2013
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Gréafico N° 16
Exportacion de FOB de EXPORTADORA VEVERSA. 2010.
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Fuente: Investigacion de Campo.
Elaborado por: Mayra Salazar/2013.

Analisis:

En el 2011 se incia con una exportacion en tonslaustricas de 145.11 a un FOB de
$451.063,04 bajando su nivel mas del 50% en coroidarale diciembre 2010 que se
exportd casi 300 Tm. La mayor exportacién que zadiXPORTADORA VEVERSA.
En el 2011 es en el mes de abril exportando 37088 A un precio de venta de
$1°003.886,78 debido a que el precio en la bolsaattees en ese tiempo por tonelada
métrica fue de $2.711,16.

Para Diciembre del 2011, la produccion de cacadvgua aumentar y se exportan
295.18Tm. a un precio de $1°008.360,53 dejandoamente excelentes ingresos a la

empresa, para que siga con la exportacion el siguaio 2012.
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3.3.4.3.Andlisis de exportacion de Toneladas Métas de EXPORTADORA
VEVERSA. 2012.

Cuadro N° 4
Andlisis de exportacion en TM y FOB 2012
MES ™ $ FOB
Enero 275,17 $ 614.471,44
Febrero 375,22 $ 887.297,40
Marzo 525,37 $ 1.185.148,68
Abril 500,25 $ 1.058.428,32
Mayo 350,18 $  792.189,02
Junio 275,17 $ 570.022,45
Julio 250,13 $ 538.125,19
Agosto 250,08 $ 349.978,79
Septiembre 300,15 $ 735.623,78
Octubre 240,19 $ 563.354,12

Diciembre 451,95 $ 1.072.601,85

Fuente: Investigacién de Campo
Elaboragmr: Mayra Salazar/2013.
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Gréfico N°17
Exportacion de TM de EXPORTADORA VEVERSA. 2012.
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Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: Mayra Salazar/2013.
Gréfico N° 18
Exportacion de FOB de EXPORTADORA VEVERSA. 2012.
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Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: Mayra Salazar/2013
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Analisis:

En el 2012 empez6 con una exportacion de 275.17ATmm precio de $ 614.471,44,

seguido en crecimiento el nivel de oferta y demadmasta marzo que exportd 525.37
Tm. Obteniendo una remuneracion de $ 1°185.148&8 @ muy buena para la
empresa luchando por mantenerse hasta abril co2%00n exportadas pero sigue
bajando hasta el mes de octubre con 240.19 Tm. Aprenio de $563.354,12 y

terminando el ultimo mes del afio diciembre con.95Tm exportadas a un precio de
$ 1°072601.85. lo cual es muy bueno ya que tuvo hoaicmeses bajos para
EXPORTADORA VEVERSA.

3.3.4.4.Andlisis de exportacion de Toneladas Métas de EXPORTADORA
VEVERSA. 2013.

Cuadro N°5
Andlisis de exportacion en TM y FOB 2013
MES ™ PARTICIPACION
ENERO 100,05 1,48%
FEBRERO 350,18 2,11%
MARZO 290,15 1,81%
ABRIL 250,13 1,92%

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado povayra Salazar/2013.

Gréfico N°19
Exportacion de TM de EXPORTADORA VEVERSA. 2013.
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Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado porMayra Salazar/2013
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Gréafico N° 20
Exportacion de FOB deEXPORTADORA VEVERSA. 2013.
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Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado porMayra Salazar/2013.

Analisis:

En el presente afio se inicia con una exportacionl@@05Tm. teniendo una
participacion a nivel nacional en comparacion adasdas exportadoras de 1.48% sobre
el 100% pero para el mes de febrero tiene un creergo en exportacion de 350.18
Tm. Y tiene una participacion de 2.11% entre lagoetadoras nacionales, en marzo
tiene un mayor nivel de oferta pero una participacnenor que la del mes de febrero y

abril.

3.3.4.5. Proyeccion del comportamiento de las expaciones

Como podemos darnos cuenta cada uno de los afiesctsi el mismo funcionamiento
meses altos de comercializacion para exportar yesnesjos, y esto se debe a los
factores que atacan directamente a la producci@cgusa que la comercializacion

sufra cambios a la hora de las exportaciones eslizen los mercados bursatiles.

Pero esto no implica que al exportar mayor volurBPORTADORA VEVERSA
obtendra mayor ganancia hay que dejar claro quediminpre serd dependiendo de los
precios que tengamos en la bolsa de valores ges fia por lo que hay que tener claro
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y saber cuando fijar o no los precios de las negomes que es lo que puede causar
gue la empresa tenga grandes ingresos o lo cantrari

3.4. Andlisis de la situacion actual de la Bolsa déalores de Guayaquil

La Bolsa de Valores de Guayaquil es una CorpordaCigih sin fines de lucro regulada
por la Ley de Mercado de Valores y sus ReglamersiosEstatuto Social y demas
normas internas que por auto regulacion expidal y;odigo Civil en lo que fuere
aplicable; siendo su principal objetivo tender akaltrollo y funcionamiento de un
mercado de valores organizado, integrado y tramspar que la intermediacion de
valores sea competitiva, ordenada, equitativa ytimes, como resultado de una

informacion veraz, completa y oportuna.

Su mayor fortaleza es ser parte activa de unadidifeamo de la economia del pais que
se distingue por su liderazgo empresarial, porue ge representa como la Capital
Econdmica del Ecuador. (BVG, Mundo de Bolsa de kap2013)

3.4.1. Mision.

Desarrollar el Mercado de Capitales del Ecuadortestedo en principios de
Transparencia, seguridad y sana competencia, gelees@rvicios transaccionales y de
informacion de constante incorporacién tecnoldgica. Mision incluye impulsar el

desarrollo de la cultura financiera en la Sociegdd insercion del Ecuador en los

Mercados Financieros Internacionales.

3.4.2. Vision

Crear los medios necesarios para contribuir a togradistribucion eficiente de la

riqueza.
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3.4.3. Ubicacion de la Bolsa de Valores de Guayaquil.

Gréfico N°21
Tema: Ubicacion de la Bolsa de Valores de Guayaquil

TCIUDADELAY A RFUERITIO
NAVAL NORTE SIS ANTA
N '

]
o

foc [
-qu - e
BRFEe [
— = I
= PARROQUI
= CAFUER
%
3
><X..
NS = L8

Fuente: Investigacion de campo
Elaborado por: Mayra Salazar/2013.
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3.4.4. Organigrama Estructural de la Bolsa de Valores d&uayaquil.

Gréfico N° 22
Organigrama Estructural de la Bolsa de Valores de Gayaquil.
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Fuente: Investigacion de campo.
Elaborado por: Mayra Salazar/2013.
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3.5. Disefio de la Investigacion

En el presente capitulo se describe de qué mareliavara a cabo la investigacion
objeto de este estudio con el fin de obtener uea idas clara sobre el funcionamiento
del manejo de la exportaciéon de productos agricetasa bolsa de valores para las
PYMES del Ecuador tomando como relacion directa arhpresa EXPORTADORA

VEVERSA. En donde se llevara a cabo esta inves@gac

De acuerdo con (Sampieri Hernandez, 2006, pag. B6)metodologia de la
investigacion son los diferentes pasos o etapasaqueealizados para llevar a cabo una

investigacién social y cientifica.

De acuerdo con Hernandez, Fernandez y Baptistateexidos tipos de disefios: la
investigacion experimental y la investigacion ngperimental, en donde cada una se

dividen.

* La experimental: pre experimentos, experimentosrdgijVerdaderos) y cuasi
experimentos
* La no experimental: disefios transaccionales o\eagales y su valor propio y son

necesarios segun los que se haya planteado erektigacion.

Es decir, segun los objetivos, la hipétesis y @b tile estudio. Para la realizacion del
presente estudio se utilizara la investigacion rpeemental que a continuacion se

explicara.

3.5.1. Investigacion No Experimental

"Es la que se realiza sin manipular deliberadameariables" (Fernandez, pag. 58)
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3.6. Tipo de Investigacion

Luego de hacer una revision adecuada de la infoémaelacionada con el mercado de
capitales en donde se realizan las cotizacioneslpaxportacion del cacao en la bolsa
de valores, necesarias para el desarrollo de ksiipacion, se llegdé a determinar los
tipos de investigacion.

El propdsito de la investigacion de acuerdo condi3al999, pag. 72) define que antes
de iniciar una investigacion se debe someter abapron de investigacion también

conocido como propuesta de investigacion.

Pero para una excelente investigacion es fundaméatavision de la literatura. Que
consiste en detectar, obtener y consultar la lgkdita y otros materiales que pueden
ser Utiles para los propositos del estudio, asiocemextraer y recopilar la informacion

relevante y necesaria que atafie el problema dstigaeion.

Esta informaciéon relevante implica las proposiceonedricas generales, las teorias
especificas, los postulados, los supuestos, céssgprconceptos que puedan servir de
referencia para ordenar la masa de los hechos rroeetes al problema. (Hernandez,
2006, pag. 23)

Segun (Dankhe, 1986, pag. 66) existen cuatro tij@mvestigaciones: exploratorios,
descriptivos, correlacionales y explicativos. Eteesaso solo se explicaran los que

fueron utilizados para ésta tesis.

3.6.1. Tipo de Investigacion Descriptiva.

Segun (Sampieri Hernandez, 2006, pag. 88)Es némdsarer notar que los estudios
descriptivos miden de manera mas bien independiesteonceptos o variables con los

que tienen que ver. Aunque, desde luego, puedegrartlas mediciones de cada una de
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dichas variables para decir como es y se manifeddienémeno de interés, su objetivo
no es indicar como se relacionan las variables aasdi

Este tipo de estudio usualmente describe situagigneventos, es decir como son y
como se comportan determinados fendmenos. "Losdiestudescriptivos buscan
especificar las propiedades importantes de persgnagsos, comunidades o cualquiera
otro fendmeno que se ha sometido a analisis" (helem 2006, pag. 60)

Este estudio en esta investigacion mide o evalfieredites aspectos, tamafios o
elementos del fendmeno a investigar. Aqui se eligeserie de conceptos o variables y
se mide cada uno de ellos de manera independiardeagi poder describir o que se
esta investigando. Estos estudios pueden otorgarsidilidad de realizar predicciones,

aungue éstas sean rudimentarias.

El método descriptivo fue tomado en consideraciéra gste estudio porque describe
toda la informacion relacionada al mercado de abgstbursatil, asi como la forma que
se comporta las variaciones de los precios delocanala Bolsa de Valores Estados
Unidos para la exportacion del producto agropeoudeila empresa EXPORTADORA
VEVERSA.

3.6.2. Tipo de Investigacion Explicativa

"Este tipo de estudio esta dirigido a respondeasachusas de los eventos fisicos o
sociales” Su principal interés es explicar por @q@éirre un fenomeno y en qué
condiciones se da éste, o por qué dos o0 mas esiastan relacionadas. (Hernandez,
2006, pag. 8)

Este tipo de estudio se lleva a cabo cuando lasimaxion arroja una serie de
resultados en las variaciones de los precios 8elta de valores y el impacto que este

tiene en la empresa.
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La investigacion explicativa puede tener una comtion con varios estudios, pero
nunca podra ser basicamente de un sélo tipo, sieosgempre tendra elementos de
alguno de los otros tipos de estudio. De acueran(Sampieri Hernandez, 2006) El
estado del conocimiento en el tema de investigaciwstrado por la revision de la
literatura, y el enfoque que se pretenda dar aldest Demuestra que es necesario

conocer los factores importantes.

3.7. Métodos de la Investigacion.

3.7.1. Método Cualitativo

Para (Olabuénaga, 2012, pag. 99)en definitiva, adah de un estilo o modo de
investigar los fendmenos sociales en el que sagpers determinados objetivos para
dar respuestas adecuadas a unos problemas conerelos que se enfrenta la

investigacion.

Se tomara el enfoque cualitativo porque se pretehtiner la recoleccion de datos para
conocer o medir el fendmeno en estudio y encostlrciones para la misma; la cual

trae consigo la afirmacién o negacion de la hipgtestablecida en dicho estudio.

La investigaciéon ser& cualitativa la cual consateutilizar la recolecciéon de datos sin
medicion numeérica para descubrir o afinar pregudéasvestigacion en el proceso de

implementacion.

3.8. Operacionalizacion de las Variables

Segun (Baray, 1999, pag. 83) EIl término variableleftne como las caracteristicas o

atributos que admiten diferentes valores.

La definicion operacional permite establecer lasnafisiones o los factores

componentes de las variables y especificar losum&ntos que permitiran analizar las
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dimensiones. Incluye unidades de medida, sujetosudenistro de informacion, y

evidencias.
Cuadro N° 6
Objetivo Especifico Variable Dependiente Unidad de Medida
" (et o esere )
transacciones del CaC,iOTransacciones del cacdqo CANTIDAD DE
) TRANSACCIONES
en la bolsa de valores
« Establecer el nivel de
rentabilidad de las
transacciones realizad
Rentabilidad INDICADORES DE
en la bolsa de valores del RENTABILIDAD
cacao en la empresa
EXPORTADORA
VEVERSA
* Proyectar e

comportamiento en el afo
2013 de las transacciones Comportamiento de

. USD/TONELADAS

del cacao en la bolsa de transacciones.
valores segun  datgs
histéricos de la empresa

» Establecer ventajas |y
desven?ajas c!e realizar las Ventas de cacao en la MATRIZ DE
comercializaciones d bolsa de valores VENTAJAS Y
venta de cacao en la bolsa ' DESVENTAJAS

de valores.

Fuente Investigacion de Campo.
Elaboradopor: Mayra Salazar/2013.
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3.9.Técnicas e Instrumentos de Recoleccion de daite la Investigacion

3.9.1. Técnicas e Instrumentos de la Investigacion

Segun (Hernandez, 2006, pag. 235) y otros defingédmica de recoleccion de
informacion como: “el método de recoleccion de date informacion pertinente sobre

las variables involucradas en la investigacion”

3.9.1.1. Entrevista

Se realizara al duefio, administrador y al brokeasrado de realizar las negociaciones
con los mercados internacionales, la entrevis@@&sionformada por varias preguntas
cada una formulada con un objetivo especifico dmoer el campo al que pertenecen
para determinar la formacion exacta de la empredamanejo de las exportaciones del
cacao en la bolsa de valores y posteriormente datos seran analizados.

3.9.1.2.Resultado de la entrevista dirigida al Gerge Y Administrador de la
empresa EXPORTADORA VEVERSA

Ventajas de la comercializacion del cacao en la emgsa EXPORTADORA
VEVERSA.

* La obtencion de mejores precios a nivel internadipor las toneladas métricas que
se desean exportar, al tener precios globales @®mulie se manejan los paises
potenciales y los paises de menos recursos se mgrde obtener una rentabilidad

al nivel internacional.

* Negociaciones fiables y seguras en cuanto a lasfén@ncias del pago de la venta
por los contratos que se manejan y que se lo aediiectamente entre importador y
exportador sin intervencion del broker. Esto seedeljue las empresas con las que
se realiza las negociaciones estan legalmente itodas tanto en el mercado

nacional como internacional.
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» Siempre hay una rentabilidad minima por quintalque representa que la empresa
no va a tener pérdidas en sus ventas. Se da palrtgrer un minimo en los precios

siempre va a obtener una rentabilidad por sac@ac&@ocvendido.

» La rentabilidad obtenida siempre ha sido satisfacfoara la empresa. La forma de
operar en la empresa con paises internacionaléa lgermitido obtener grandes

beneficios financiarios para la empresa.

Desventajas de la comercializacion del cacao en éampresa EXPORTADORA
VEVERSA.

« Se tiene que pagar una pena sino se cumple camgld y producto lo que ocasiona
un valor negativo a la empresa, esto puede repegsama pérdida para la empresa
ya que no se obtiene la rentabilidad esperada paguir con la misma

comercializacion.

* Que tienden a bajar los precios en la bolsa deremlouando existen sucesos que
afectan la economia, la oferta y demanda, y laym@idn del cacao a nivel mundial.
Esto se da habitualmente cuando existen fenédmeabse shaturales que los
productores no lo pueden manejar y el productodéea tener menor calidad o

fendmenos financieros como son los conflictos guaiises.

 La competencia naciente y la transnacional ubicadael sector. Al venir
transnacionales al sector provoca que exista mayopetencia ya que ellos pueden
pagar a un mayor precio el saco de cacao de lmguealmente las PYMES estan

en capacidad para pagar.
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3.9.1.3.Resultado de la entrevista dirigida al Brakr

Ventajas de la comercializacién del cacao por medidel Broker Ampuero Aray&
Asociados.

* No existen riesgo de perder ya que las negociasisoie seguras porque se lo realiza
por medio de empresas que se manejan en el mdroestiil ya legalizadas.

» Se puede conseguir oferta y demanda en los merdadsatiles lo que es muy
bueno para la empresa porque de esta manera sectrawmeer y esta haciendo

conocer al pais.

» El bréker puede ofrecer varias opciones hasta ijriedn alguna, es mas facil de
negociar para la empresa ya que el bréker le ottoda la informacion de las
empresas importadoras para que EXPORTADORA VEVER®famente acepte la

negociacion.

Desventajas de la comercializacién del cacao por die del Broker Ampuero Aray
& Asociados.

El broker no tiene autoridad para tomar las decées finales de que si se acepta o no la
negociacion, y al estar en negociaciones tiendeerder oportunidades de ganar mas
dinero debido a que los precios de la bolsa deesjoueden bajar.

Existen empresas multinacionales que ya tieneninaBcen Ecuador y son una
competencia fuerte tanto para el broker como Eaeaipresa, esto es debido a que ellos
estan en capacidad de pagar un poco mas que lpagaan las empresas nacionales
grandes o PYMES.

La empresa al realizar las negociaciones por maglidroker esta perdiendo de ganar
ya que el bréker cobra una comisién por la localimay fijacion del precio con las

empresas internacionales.
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3.10. Observacion

Esta técnica de observacion sera aplicada tarempresa como a la bolsa de valores
su funcionamiento y manejo para esta negociaciom, € fin de determinar el
comportamiento del producto agropecuario en laddks valores y el reflejo en la
rentabilidad de la empresa.

Esta técnica es muy importante, ya que permite lgueeflexibilidad componga
operaciones observables, el que indaga necessa daenta de lo que esta haciendo
todo el tiempo, lo logre o no. Esto conforma urfieidi de operaciones y nociones
visibles a los ojos del investigador y de cualqoieo.

3.10.1. Documentales y Bibliogréaficas

Se analizaran temas referentes a la investiga@studios de diferentes contenidos
acerca del tema planteado para obtener la mayormation posible, revision de la
informacion que encontremos en el internet constiatgue sea veridica y fiable para la
investigacion a realizarse. Ademas de fundamerdaemodiferentes libros realizados

basados en los mercados capitales, burséatilesgrsportamiento.
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CAPITULO IV

4. ANALISIS DE RESULTADOS

4.1. Instrumentos Financieros
4.1.1. Indicadores Financieros

Los indicadores financieros son el producto debéstar resultados numéricos basados
en relacionar dos cifras o cuentas bien sea dedlnBal General y/o del Estado de

Pérdidas y Ganancias de la empresa.

En el presente analisis de la empresa EXPORTADORA/BRSA. Se requiere
necesariamente conocer la liquidez y rentabilida @l acertado andlisis del impacto
en las exportaciones de las negociaciones del camados precios de la bolsa de

valores en los paises internacionales.

4.1.2. Calculos para la obtencion de ganancia neta por guoiial de cacao exportado

Cuadro N° 7
Célculo Para La Obtencion De Ganancia Neta Por Quial De Cacao Exportado

CALCULOS DE GANANCIAS POR QUINTAL Y TONELADAS METRI CAS
31 DE OCTUBRE DEL 2013 QUINTAL
COMPRA DE CACAO A COMERCIANTES Y AGRICULTORES * 98,00
EXPORTACION DE CACAO A PRECIO DE LA BOLSA DE VALORE * $ 110,54
TOTAL GANANCIAS COMPRA VENTA $12,54
GASTOS DE EXPORACION POR QUINTAL $ 6,75
TOTAL GANANCIA NETA LIBRE DE GASTOS $5,79

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: Mayra Salazar/2013.

Datos adicionales para el calculo de los preciospguintal:

* Los precios de exportacion y de compra a los coiarges varian segun la bolsa de
valores y los comerciantes.
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» Una tonelada métrica tiene 22.046 quintales.

* Los gastos de exportacion por quintal son fijog, dmpresa exportadora es la
encargada de dejar el producto en la aduana, yaeueaneja con free on board
donde es libre de responsabilidades a bordo.)

* La empresa importadora es la encargada de pagaglaidad con la que transporta
su producto, desde el puerto aduanero ecuatoriasta Has bodegas del pais de
destino.

e La ganancia libre de gastos es siempre variableneaios, cantidad y calidad.

Interpretacion de célculos por quintal

EXPORTADORA VEVERSA compra el quintal de cacao apuecio de $ 98.00 a los
comerciantes o a los agricultores, luego exportgugital de cacao a $110.54 segun el
precio de la bolsa de valores, y restando la comi@ia venta tenemos un valor total de

$12.54 incluido gastos.

Los gastos que incurren por quintal es de $ 6.fslelse toma en cuenta lo que son
gastos de exportacion y mano de obra, es decilaggae la empresa tiene ganancia
liquida libre de gastos es de $5.79 por quintajardéd una rentabilidad para la

empresa.

4.1.3. Balance General

Segun (Macedo, 2007, pag. 16) es el estado fimanajee muestra la situacion

financiera de una empresa a una fecha determinada.



Cuadro N° 7
Balance General
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OCTUBRE 31 DEL 2013

COMERCIAL EXPORTADORA VEVERSA
Hoja de Balance General

Activos

ACTIVOS CORRIENTES
CAJA BANCOS

CLIENTES

FISCO

EMPLEADOS
PROVEEDORES
INVENTARIOS

Total ACTIVOS CORRIENTES
ACTIVOS FIJOS

TERRENOS
CONSTRUCCIONES EN CURSO
MUEBLES Y ENSERES
EQUIPO DE COMPUTO
EQUIPO DE LABORATORIO
EQUIPO Y MAQUINARIA
Total Activos

Pasivos

CORTO PLAZO
PROVEEDORES
OTROS PROVEEDORES
NOMINA POR PAGAR
SRI POR PAGAR

IESS POR PAGAR
ACREEDORES VARIOS
BANCO INTERNACIONAL
CXP SOCIOS

Total Pasivos

Patrimonio

German Verdesoto
Alicia Ledesma
RESULTADOS
Utilidades Retenidas
Utilidades Por Afio
Total Patrimonio

Total Pasivos y Patrimonio

$360.139,01
$12.994,14
$18.599,6(
$11.707,27
$467.208,45
$187.810,1(
$1.058.458,52

$20.000,0q
$34.275,24
$536,26
$396,11
$1.782,04
$61.157,4]
$1.176.605,60

$606.268,75
$88,60
$6.050,75
$16.393,64
$28,37
$50.004,04
$198.058,8¢
$5.818,57
$882.711,67

$800,00
$200,00

$85.241,24
$207.652,73
$293.893,9¢

$1.176.605,60

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: Mayra Salazar/2013.
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4.1.4. Estado de Resultados

Segun (Polanco, 2007, pag. 25) Estado de Resulieslad informe que muestra el
resultado neto, utilidad o pérdida, provenientéadeoperaciones efectuadas por el ente

econdémico durante un periodo determinado.

Cuadro N° 8
Estado de Resultados
COMERCIAL EXPORTADORA VEVERSA
Estado de Resultados
OCTUBRE 31 DEL 2013

Ingreso
INGRESOS OPERACIONALES
VENTAS

COSTO DE VENTAS
Costo de Ventas

$3.964.498,34

$3.657.567,73

Ganancia/Bruto $306.930,61
GASTOS

GASTOS ADMINISTRATIVOS

GSTOS. NOMINA $33.786,36
GASTO SUMIN. DE OFICINA $590,52
GASTO SERVICIOS BASICOS $256,97
GASTOS DE EMBALAJE $811,56
Total GASTOS ADMINISTRATIVOS $35.445,41
MANTEMINIMIENTO DE EQUIPOS $1.052,80
GASTOS VARIOS $5.517,28
GASTOS DE EXPORTACION $53.257,49
GASTOS FINANCIEROS $4.004,90
Total GASTOS $99.277,88
Ganancias / Pérdidas Netas $207.652,73

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado por: Mayra Salazar/2013.
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4.1.5. Indicadores De Liquidez

* Liquidez

indice de liquidez = (Activo Corriente/Pasivo Gente)

Cuadro N° 9
INDICE DE LIQUIDEZ

Activo Corriente 1°058.458,52
Pasivo Corriente 882.711,62
indice 1.20

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado porMayra Salazar/2013

EXPORTADORA VEVERSA, cuenta con de $0.20 centavesddlar después de
cubrir sus deudas a corto plazo. Es decir que laresa esta obteniendo liquidez por

sus exportaciones lo que le permite que siga soparatividad.

4.1.6. Indicadores De Rentabilidad

* Rentabilidad Financiera

Rentabilidad Financiera = (Utilidad Neta/PatrimoNieto) x 100

Cuadro N° 10
INDICE DE RENTABILIDAD FINANCIERA

Utilidad Neta 292.893,98
Patrimonio Neto 100C.0C
indice 29.289.40%

Fuente:Investigaciéon de Campo
Elaborado porMayra Salazar/2013
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EL empresario cuenta con un patrimonio de 29.289.48ra las exportaciones del
cacao.

+ Rentabilidad Econdmica

Rentabilidad Econdémica = (Utilidad Neta/Activo Tipta 100

Cuadro N° 11
indice de Rentabilidad sobre las Ventas Totales

Utilidad Neta 292.893,98
Activo Total 1°176.605,60
indice 24.89

Fuente: Investigacién de Campo
Elaborado pomMayra Salazar/2013

El manejo eficiente del activo total favorece 24\&%es para el incremento de la

utilidad.

+ Rentabilidad En ventas

Rentabilidad sobre Ventas Totales = (Utilidad Né¢atas Totales) x 100

Cuadro N° 12
Iindice de Rentabilidad sobre las Ventas Totales

Utilidad Neta 292.893,98
Ventas Totales 37964.498,34
indice 7.38%

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado poMayra Salazar/2013

El indice de rentabilidad sobre las ventas denpresa generd el 7.38% de utilidad.

Por el nUmero de exportaciones que ha realizacd &fio.
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4.1.7. Indicadores de Rotacion

Rotacion de Activos = (Ventas Netas / Activo Tptal

Cuadro N° 13
Iindice de Rotacion Activos

Ventas Netas 3.964.498,34
Activo Total 1"176.605,60
indice 3.37

Fuente: Investigacion de Campo
Elaborado poMayra Salazar/2013

EXPORTADORA VEVERSA tiene una rotacion de sus adivotales 3.37 veces
durante el afio, representa eficiencia en la atilin de los activos para el incremento

en sus exportaciones.

4.2.Andlisis de los Instrumentos financieros.

En el presente analisis luego de realizar las dshidvestigaciones, podemos decir que
el impacto que se ha logrado en la empresa pogxpsrtaciones con los precios de
cacao en mercados internacionales, es positivadalados altos nivele de rentabilidad

gue se ven reflejados en los indices financieros.

Ya que la empresa cuenta con una posicion finamdarorable por la realizacion de
sus exportaciones a mercados internacionales.destlebe a los productos de calidad
gue ofrece la empresa en las exportaciones yal @aeao Arriba tiene un premio por la

calidad en las negociaciones.
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CAPITULO V

5. CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

5.1. Conclusiones

En base al analisis realizado, se concluye qudeenisa fuerte demanda internacional

para la adquisicién del cacao ecuatoriano.

La empresa no cuenta con un proceso de comerciglizg exportacion especifico que

le permita un mejor manejo en las negociaciones.

La empresa no cuenta con suficientes maquinaries lpaclasificacion del cacao por

calidades para las exportaciones.

Las negociaciones que realiza la empresa por ntedi@roker no le permite obtener

las mismas ganancias por sus exportaciones.

La empresa no ha buscado nuevos mercados en daeda pxportar sus productos

para obtener mejor rentabilidad.
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5.2. Recomendaciones

EXPORTADORA VEVERSA, debe aprovechar cada una deojortunidades que
tiene el mercado internacional, para obtener mdgaranda del producto y asi obtener

mayor rentabilidad.

Es importante realizar un proceso especifico dl smiaija la empresa para realizar sus
negociaciones internacionales, tanto en la clasii;n del producto como en la

exportacion del mismo.

EXPORTADORA VEVERSA, debe aprovechar la rentabiidme el giro del negocio
le deja para invertir en maquinarias de clasifizadilel producto para que disminuya

gastos y tiempo en las exportaciones.

La empresa, para incrementar la rentabilidad peregportaciones deberia eliminar la
intervencion del bréker, ya que el porcentaje daisin que gana el bréker se quedaria
con EXPORTADORA VEVERSA.

EXPORTADORA VEVERSA, deberia ingresar a mercadterivacionales donde aun
los empresarios ecuatorianos no han llegado paex banocer el producto y obtener

mejor rentabilidad para la empresa.
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ANEXO N° 1

Modelo de fijacion de precios.

. Agroindustrias Unidas de Cacao S.A. de C.V. Date : 03/09/13
“‘\ Bosque de Alisos 45-A, 20 piso
‘—‘ Bosques de las Lomas
:// Cuajimalpa, Mex D.F., 05120
ol Mexico
)’ Phone : (55) 52576500
Fax : (55) 52576581

14

SOCIEDAD CIVIL GERVERD
MR. GERMAN VERDESOTO
URB. BRASILIA DEL TOACHI PUJIL

1SN
SANTO DOMINGO - ECUADOR
Ecuador
FIXATION
Contract N2 : C-1288
Contract Date : 03/09/13
Contract Quantity : 100.05 Metric Tons
Quantity Fixed : 20 Metric Tons
Quality : ECUADOR
CCN 51 Cocoa Beans
Shipment : September 1, 2013 - October 31, 2013
Price : On Call, 20.00 USD / Metric ton under December 2013 ICE Cocoa
We confirm the following contract price fixing
ICE Cocoa December 2013
Date Fixe . Mkt Price (DPL) Fixed Price
B USDIMT USDVTM
02/09/13 20 2,437.00 2,417.00
Total 20

80.05 Metric Tons
) Equivalentto 8 Lots
For the sake of good order, please kindly sign and return a copy
of this confirmation acknowledging your agreement hereto.
Best regards

SOCIEDAD CIVIL GERVERD Agroindustrias Unidas de Cacao S.A. de C.V.



Nod

E%"

L

Date
Contract N2
Your reference
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ANEXO N° 2

1. Modelo de Contrato de exportacion

Agroindustrias Unidas de Cacao S.A. de C.V.
Bosque de Alisos 45-A, 20 piso

Bosques de las Lomas

Cuajimalpa, Mex D.F., 05120

Mexico

Phone : (55) 52576500

Fax

: (55) 52576581
SOCIEDAD CIVIL GERVERD
Sr. German Verdesoto
}Jgﬁ BRASILIA DEL TOACHI PUJIL
SANTO DOMINGO - ECUADOR
: 03/09/13 Ecuador

: C-1288

We confirm having bought from you through AMPUERO ARAY Y REPRESENTACIONE

Quantity
Quality

Shipment
Shipped from
Destination
Terms
Weight basis

Price
Fixation

Reimbursement
Rules

: 100.05 Metric Tons
: ECUADOR

CCN 51 Cocoa Beans

: September 1, 2013 - October 31, 2013
: GUAYAQUIL, ECUADOR

: Veracruz, Mexico

: FOB Origin Port

: Net shipped weight, 0.5% franchise

(Real weight, not theorical, with port scale receipt support)

: On Call, 20.00 USD / Metric ton under December 2013 ICE Cocoa
: Seller’s call to be fixed at latest one day prior the first notice day for

December 2013 ICE Cocoa
10 Lot(s) to be fixed

: Net Cash against presentation of documents
: Subject to the terms and conditions of the standard CMA-2A contract of

the Cocoa Merchants Association of America ,Inc.

: To be covered by the buyer

PLEASE RETURN THE ENCLOSED COPY OF THIS CONTRACT DULY SIGNED BY E-MAIL.

Seller

SOCIEDAD CIVIL GERVERD

Buyer
Agroindustrias Unidas de Cacao S.A. de C.V.
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ANEXO N° 3
Entrevista dirigida al Gerente de EXPORTADORA VEVERSA

UNIVERSIDAD TECNOLOGICA EQUINOCCIAL
EXTENSION SANTO DOMINGO

FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS Y NEGOCIOS

Entrevista dirigida al Gerente de EXPORTADORA VEVERSA

Entrevistado: German Verdesoto
Responsable: Mayra Salazar Fecha: 15 de Noviendel 2013

1. ¢Cudles son las proyecciones de su empresa parapodximos cinco afios?

Las proyeccion y el futuro de mi empresa lo veo mprospero en todo el sentido por
muchas razones, porque la demanda sigue crecientkd@a que pasan los afos, el
gobierno esta impulsando a los agricultores deccaema que tengan mas y mejor
sembrio y las plantaciones estan incrementando enoctsolo en el sector sino que a
nivel nacional y por lo tanto si hay mayor ofereaptoducto habra mayor demanda de

exportacion, lo que le permitira a mi empresa temer rentabilidad.

2. ¢Qué es lo que mas le motivo en las negociacionemerciales de su negocio

para emprender este medio?

El mayor motivo porque el negocio lo tenia mi padom exportaciones de manera
tradicional, sin inmiscuir a la bolsa de valorgsme motivo el deseo de obtener
mayores ganancias por el negocio por lo que iryasstly encontré este medio de

realizar las exportaciones con precios fijadosadmolsa de valores.
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3. ¢Considera que la competencia en el sector represg@runa amenaza en las

actividades comerciales de su empresa?

Claro que si, porque en ocasiones se da el dunapiambién llamado negocio injusto
gue son empresas transnacionales que ponen eldalprecio del quintal por debajo
qgue lo que normalmente pagamos los exportadores @sta en el mercado, y para el
agricultor uno o dos dodlares mas es bastante pguecsiempre van a preferir ganar un
pOCO Mas y nosotros como comerciantes y exportaganeque quisiéramos no vamos

a poder pagar este precio.

4. ¢Cree usted que deberia invertir en estrategias parobtener sus productos

directamente desde el agricultor sin intermediario®

No pudiéramos invertir aunque quisiéramos, podensas estrategias que serian mas
factibles en este medio, como por ejemplo contratasesores técnicos para los
agricultores, y aportar las semillas, pero nada masque el capital no esa
presupuestado para este tipo de inversiones osgasto

5. ¢En general, esta satisfecho con el nivel de rentldlad que tiene la empresa

por la exportacion del cacao?

Si, tenemos poco tiempo haciéndolo de esta formanpdio de los precios de valores
que se ha logrado a obtener una gran rentabilidedlp empresa lo que nos permite ser

competitivos en el mercado nacional e internacional

6. ¢Cuanto tiempo duré la exportacion tradicional para empezar con las
exportaciones del cacao por medio de los precios iebolsa de valores y como ve

este medio?

La exportacion tradicional viene desde mi padreehraachos afios, pero la exportacion

por medio de los precios de la bolsa de valoreapesximadamente desde hace tres
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afios, y a este medio se lo puede visualizar comtabke para la empresa ya que

permite obtener una ganancia mayor.

7. ¢con los afios que viene teniendo este tipo de negoones como se han

comportado los precios del cacao en la bolsa de osds?

Los precios en la bolsa de valores simplementeriema definicion son variables, esto
se debe a que todo lo que sucede en el mundo uépelicectamente en los precios de
la bolsa de valores y por eso son precios que emamento tienden a subir como a
bajar también.

8. ¢Cual es el nivel de rentabilidad para la empresa ediante las transacciones

realizadas en el exterior?

El nivel de rentabilidad es una ganancia no menasa&ro dolares, por lo que siempre
se obtendra un nivel de rentabilidad de acuerds @riecios que se fijen en la bolsa de

valores, pero esto no hace menos rentable a laesapr

9. ¢Cual ha sido el comportamiento en comparacion adaafios anteriores de las

exportaciones?

El comportamiento a afios anteriores desde cuandomfaresa empezd a usar este
método es prospera se ha obtenido ganancias \la gergabilidad es mayor.

10. ¢Ha considerado diversificar las transacciones cartros productos?

Pues en este momento lo estamos analizando, tern@neado que ya para el 2014
empezaremos con la exportacion de la pimienta pohgusido la tradicion familiar y

tenemos los contactos necesarios para irnos foealdo de a poco y es un producto
accesible en mercados internacionales y otro ptodgce también lo estamos
analizando es el café que obviamente también teméaa@ontactos para dar pie.
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ANEXO N° 4
Entrevista dirigida al Administrador de EXPORTADORA VEVERSA

UNIVERSIDAD TECNOLOGICA EQUINOCCIAL
EXTENSION SANTO DOMINGO

FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS Y NEGOCIOS

Entrevista dirigida al Administrador De EXPORTADORA VEVERSA

Entrevistado: Diego Argoti
Responsable: Mayra Salazar Fecha: 15 de Noviendel 2013

1. ¢considera que el método de trabajo de la empresa @l mejor para las

exportaciones?

No es el mejor, ya que si la empresa exportaractdimeente sin intermediarios o

brékeres de por media obtendria mayor ganancia.

2. ¢Le parece apropiada el tiempo en que se lleva abmauna venta para la

comercializacion del cacao?

Pues si es el tiempo necesario para poder cumgputirl@ empresa importadora las

toneladas que se fijan en la venta, ya que sonciega futuros.

3. ¢Tiene independencia para tomar decisiones en la pmasa, porque?

Si, para dos cosas:
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« Para fijar precios en la bolsa de valores, porgue encuentro en constante
monitoreo y me permite tener un conocimiento magpli@amen cuanto a los

movimientos que se dan en la bolsa de valores.

« Para determinar qué calidad embarcar, porque cusmdealiza un negocio con el
importador se deben de cumplir con las instruc@oneondiciones que dan por

parte de la empresa internacional y el broker.

4. ¢cree usted que la empresa Necesita mayor nivel pleduccion la demanda de
cacao para las exportaciones, ha sido suficiente ks Ultimos afios, Por qué?

No, porque por ahora la empresa si abastece landizntie produccion de cacao por lo

gue no necesita incrementar.

5. ¢Cuales son los factores que considera al momente fjar precios para las

exportaciones y porque?

* la oferta y demanda, porque si la oferta sube emp#ises mayores productores de
cacao los precios bajan en la bolsa de valoreslaydemanda sube los precios de
la bolsa de valores suben igualmente como es aras®l de estas temporadas

navidefias hay mayor demanda de oferta de cacadoggraises importadores.

* Los factores econdmicos, porque si los paises raayoonsumidores de cacao y
sus derivados tienen un nivel estable de econoomisucen mas, por ejemplo si la
crisis afectara fuertemente a Europa es inevitgbéeel consumo sea menor y por

ende los precios en la bolsa de valores bajarian.

* Los cambios climéaticos en los paises productoresgue cuando los paises

productores de cacao tienen problemas, ya seacdsessde lluvia o exceso de la
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misma la produccion disminuirda lo que ocasionaralaa en los precios de la bolsa

de valores porque se va a presentar escases tie ofer

6. ¢Qué tan eficaz es el broker cuando se requiere uneptizacion para las

exportaciones, y cual es su manejo?

El broker siempre tendra oportunas ofertas de actmes ya que lo Unico que se
negocia es el precio de la pena o también conodiftgiencial, que va entre los
USD$20,00 y USD$50,00 por tonelada métrica deliprelel valor del cacao en la
bolsa de valores.

7. ¢Cual es la importancia de su departamento dentrde ésta?

El departamento de comercio exterior es la razérsaetede la empresa, es la parte
inteligente quien toma decisiones que llevan amagor rentabilidad como asi mismo

si no se le da la debida atencion puede llevansach la quiebra a la empresa.

8. ¢Cuales han sido las transacciones mas relevanteslas negociaciones dentro

de su area?

Una venta realizada a una empresa francesa que mef$ de ocho afios que no
negociaba con el Ecuador y al ver que el produetale calidad hoy en dia mantiene la
negociacion con otras empresas nacionales. Y meegaelevante que se pudo dar a

conocer otra vez nuestro pais aunque sea pomestie.

9. ¢Cual es el proceso operacional dentro de la empeesa la hora de fijar los

precios?
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La empresa no maneja un proceso técnico, se tamatetisiones en base a los analisis
gue hacen los duefios y mis conocimientos sacangwamedio de cuanto va a ser la

ganancia para la empresa.

10. ¢;Cuédl es la pena o castigo que paga la empresa cdamo cumple con lo que

estipula la negociacion con el mercado internaciohal exportar?

La pena que cumple la empresa por llamarlo agsieddSD$20.00 A USD$50.00 que
es lo que negocia el bréker entre exportadoregpertadores.

11. ¢Cudl es el proceso que usa para realizar las traaxiones o cotizaciones en

cuanto a cobrar y pagar por las TM?

El proceso para recibir el pago es basico, commoega documentacion simplemente

se trabaja con transferencias interbancarias.

12. ;Cudl es el impacto en la rentabilidad de la empsa al fijar los precios del

cacao en los paises internacionales?

La comision del bréker por tonelada es de USD$10d@inimo que se acepta en el
precio del quintal del cacao es USD4.00, lo queessnta que la empresa tiene una

muy buena rentabilidad al fijar precios con lospaiinternacionales.
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ANEXO N° 5
Entrevista dirigida al Broker de EXPORTADORA VEVERS A

UNIVERSIDAD TECNOLOGICA EQUINOCCIAL
EXTENSION SANTO DOMINGO

FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS Y NEGOCIOS

Entrevista dirigida al Broker de EXPORTADORA VEVERS A

Entrevistado: Ricardo Ampuero

Responsable: Mayra Salazar Fecha: 15 de Novienmdel 2013
1. ¢,Cudl es el proceso del manejo de las cotizacionds la empresa
EXPORTADORA VEVERSA?

Como bréker no tenemos un proceso establecidoestejo va a depender mucho de
la oferta y la demanda segun el precio que exista 8olsa de Valores de New York
porque tanto los exportadores como los importadsoesquienes deciden si se realiza

la negociacién o no.

2. ¢,Como funciona la negociacion con las empresas imacionales y el

bréker, y cuanto tiempo lleva realizarla?

La negociacion es la misma como paras las empresagnales exportadoras ya que
tenemos que ser parte y parte porque estamos eaardo a ambas empresas, pero
generalmente las negociaciones se las maneja prifeealizando a la empresa
internacional que quiera comprar la demanda que tla empresa nacional, y esto
demora el tiempo que ellos decidan si fijan o no €oprecio de la Bolsa de Valores de
New York.
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3. ¢Esrentable este tipo de transacciones realizadesn los precios de la bolsa de

valores para la empresa y porque?

Claro que es rentable, porque siempre el precla dierta tendra un minimo en la

Bolsa de Valores y por tal razén siempre se ob&gdnancia para la empresa.

4. ¢, Consideraria recomendable otro tipo de procesos das exportaciones de

la empresa y si es recomendable por qué cree quelo@plican?

Claro que si, con su creacion directa de comezaicin aunque para los broker no
seria recomendable, y no lo aplican por el motive hacerlo por medio de nosotros
ellos tienen mayor garantia en seguridad en susriqgones y pudiendo vender

directamente.

5. ¢hace cuanto tiempo lleva las cotizaciones para ¢éapresa, y que impacto ha
causado estas para bienestar dEEXPORTADORA VEVERSA?

Las llevamos hace unos tres afios aproximadamentd,impacto que a tenido en la
empresa es el incremento de rentabilidad ya queevas de nosotros EXPORTADORA
VEVERSA. Se ha hecho conocer internacionalment®®mercados de la compra de

cacao.

6. ¢, Cudles son los requisitos indispensables para quee efectien las
negociaciones entre el bréker y las empresas expadoras e importadoras?

Requisitos fijos no existen, ya que nosotros lo haeemos es tener los contactos
nacionales e internacionales y ofrecer lo que ttan® la demanda y la oferta ya que

ambas lo que desean es ganar.

Y las negociaciones en cuanto a dinero por losphlgealizan de manera directa entre

empresas y a nosotros nos dan es un porcenta@isi@n.



